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Drodzy Czytelnicy...

iedy przyjrzymy sie blizej wszyst-

KI;im udanym projektom, sukce-

om i niezwyktym przedsiewzie-

, , ciom, ktére s3 wokét nas, dostrzezemy
w ich cieniu ,cichych bohateréow”. Sa

to osoby, bez ktérych zaangazowania,

Za kazd Vm wiedzy, doswiadczenia i pasji, realizacja
‘ nawet najwspanialszych idei nie bytaby
ra7em k/ edy mozliwa. To dzieki codziennej determinacji oraz niezwyktej sile do walki o
! lepsza rzeczywistos¢ Ewa Btaszczyk wraz z Fundacja ,,AKOGO?” stworzy-
' ' / ta i prowadzi Klinike ,Budzik” - pierwszy w Polsce wzorcowy szpital dla
Wi G/Z 152 b 121 65, dzieci po ciezkich urazach mézgu. JesteSmy dumni, ze jako ISOVER moze-
kté [V O(j/”? 05 /‘ my wspierac i wspdlnie budowad tak piekne inicjatywy.
Sl kc oS 07ZNacza Zachecajac do lektury najnowszego wydania biuletynu Lepiej Razem, w
?

ktoérym jak zawsze znajdg Paristwo wiele interesujacych artykutéw pre-

: 2 1 4 zentujacych aktualne wydarzenia i projekty z udziatem ISOVER, pragne

t@, ZE /< tOS k / edys zwroci¢ Panstwa uwage na ,cichych bohateréw” naszych sukceséw. Za
‘ : sprawg ogromnej wiedzy, doswiadczenia i pracy, bedacej tez pasjg wszyst-
/OOGUQ% OC/WOZHQ kich oséb tworzacych zespdt ISOVER, mozemy nieustannie wzmacniac

nasza marke, realizowac innowacyjne projekty i wyznaczac kierunek catej

decyzje. branty

Peter Drucker Tymi najwiekszymi sukcesami chcemy podzieli¢ sie tez z Parstwem. Za-
praszam zatem do lektury artykutu o nowo otwartym domu modelowym
Prefab, wybudowanym w standardzie Multi-Comfort Saint-Gobain, a
takze relacji z otwarcia pierwszego w Polsce Centrum Szkoleniowego
ISOVER w Gliwicach. Wielu inspiracji, a niekiedy zaskakujacych spostrze-
zen, dostarczy Panstwu wywiad z konsultantem biznesowym - Mitoszem
Brzeziskim. W tym numerze Lepiej Razem opowiadamy takze o nowej
kampanii wizerunkowej z udziatem Ewy Btaszczyk i naszego eksperta -
Henryka Kwapisza, nowej odstonie serwisu najlepszeizolacje.pl oraz o
licznych wspaniatych inicjatywach z duma wspieranych przez ISOVER.

Zycze Panstwu wielu wrazen podczas lektury oraz petnego storica i pozy-
tywnej energii wakacyjnego odpoczynku!

Olga Mazurek
Menadzer Rozwoju Marki i Wsparcia Sprzedazy ISOVER
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Uszczesliwiajgca moc pienigdza jest mitem

Mitosz Brzezinski, trener biznesu i coach miedzynarodowy,

autor wielu ksiqzek oraz publikacji z zakresu psychologii zarzgdzania.

Benedykt Korduta: Panie Mitoszu, w trak-
cie warsztatéw ,ISOVER Wspiera Biznes”
dla naszych klientéw kilka razy wspomniat
Pan, Ze nic nie jest pewne, ale z duzym
prawdopodobieristwem mozemy przyjqé
jakas teze. Czy nie wydaje sie Panu, ze
wiasnie na tym polega stabosc réznych,
czasem bardzo wartosciowych, prawd z
dziedziny psychologii biznesu i przez to
tracq one site przebicia i niestety niestusz-
nie sq niedoceniane?

Mitosz Brzezinski: Mamy wewnetrzng
potrzebe, zeby wiedzied, jak bedzie na
pewno. Wyciagamy ze szkoty takie prze-
Swiadczenie - tam zawsze byt ktos, kto
wiedziat. Jako dzieci nabieramy przeko-
nania, ze wejscie do swiata dorostych,
to wejscie do swiata, w ktérym sie wie i
umie wszystko, a zasady s3 jasne. Ot6z
jak bedzie na pewno... nikt nie wie! Fi-
zyka operuje na bazie prawdopodobien-
stwa, meteorologia, historia, biologia
takze - czy to nauka scista, czy
spoteczna. Powazni bada-

cze zawsze zaktadaja, ze

wiele czynnikéw dzia-

ta naraz i prébuja przewidzied, ktéry w
danej chwili okaze sie najwazniejszy. Czy
geny, czy srodowisko? Albo - w przypad-
ku marketingu - smak czy opakowanie?
Dobry ekspert to taki, ktéry ogarnawszy
interesujagcag go sytuacje, czesciej trafia
niz nie trafia z wizja tego, co jest wazne,
acomozemy zignorowac. | przysztosé ra-
czej potwierdza jego stowa. Nie jest nato-
miast ekspertem ten, kto nie ma wptywu
na rzeczywistos¢. Moéwi tylko: ,a nie mé-
witem?”, albo ,moéwitem, ale nikt mnie nie
stuchat”, albo ,wiem jak to sie stato”.

Ekspertow od ,wiem jak to sie stato” mamy
az nadto, globalny kryzys ekonomiczny z
ostatnich lat jest tego najlepszym przykta-
dem.

To prawda, nagle wszyscy potrafig to
wyttumaczyé w telewizjach i objasniajg
przyczyny post factum. Szanowaliby-
smy tych, ktérzy

mieliby site

przy-

najmniej czesciowo zapobiega¢ albo
ograniczy¢ skutki. Ekspert wie, z jakich
danych korzysta¢, zeby prognozowac,
ale wciaz podkresla, ze prognozuje. Tak
jak z pogoda - czasem sie nie sprawdza,
i dlatego wtasnie nazywa sie to prognoza
pogody. W biznesie, tak jak w fizyce, ode-
szlismy od Newtona i jego: ,podajcie mi
parametry ciata, a powiem, co sie z nim
stanie”, zmierzamy do ,podajcie mi pa-
rametry, a powiem, jakie rzeczy z duzym
prawdopodobienstwem mogg sie stac”.
To wymaga o wiele wiekszej wiedzy! Bo
pytamy eksperta: podniose cene i co sie
stanie? A on moze odpowiedzieé: w przy-
padku produktéw o duzym zréznicowa-
niu na rynku niewiele to zmieni, ale jesli
producent jest postrzegany jako mono-
polista, doprowadzi do krétkotrwatego
wzrostu sprzedazy, aczkolwiek potem
mamy duze szanse, ze sprzedaz spadnie
na dtugo, bo klienci poszukaja jednak
alternatyw. Mozemy wesprzec te ,pro-
mocje” medialnie, ale wytacznie podkre-
slajac jakos$¢ i poczucie straty, jesli nie zo-
stanie wykorzystana. W tym przypadku
raczej nie zadziata przekaz emocjonalny
i jezyk korzysci. Nawet efekty jednego
prostego dziatania zaleza od bardzo wie-
lu czynnikéw i moga byc rézne, dlatego
zadaniem eksperta jest ciggle sie uczy€ i
wyciggac wnioski.

Nawiqzujgc do naszego warsztatu dla
klientéw - skqd bierze sie tak wiele
irracjonalnosci w podejmowaniu decyzji
zakupowych, nawet eliminujgc
celowq manipulacje, ktorg
stosujqg nieuczciwe firmy?



Nieracjonalno$¢ to pewnie efekt innego
funkcjonowania mdzgu niz nam sie wy-
daje. Podam przyktad. Wyobrazmy sobie,
ze mamy zadanie: przenies¢ wiaderko z
woda na dystansie 50 metréw. Wiaderko
jest ciezkie, wody duzo. Lekkim to zadanie
nie jest. | mamy do wyboru dwa wiaderka.
Jedno stoi pod naszymi nogami, a drugie
w potowie drogi. Mozna wzig¢ jedno albo
drugie. Logicznie jest wzia¢ to drugie - po-
fowa dystansu nam sie upiecze. Ale i tak
wiekszos$¢ osob (w badaniu wrecz wszyst-
kie!) biorg wiaderko spod néginiosg cate 50
metréw. Coudiabta?! Nie wiemy napewno,
dlaczego taka decyzja zostata podjeta, ale
spodziewamy sie, ze trzymanie jakiegos
niedokoriczonego zadania w gtowie jest
dos¢ obcigzajace dla moézgu, dlatego woli
on zrzuci¢ odpowiedzialnos¢ na miesnie, a
samemu miec juz z gtowy (homen omen).
Pamietanie przez 25 metréw o tym, ze ide
do wiaderka, to juz obcigzenie pamieci, z
ktérym trzeba sobie poradzié. | podobnie
z decyzjami zakupowymi: wiele oséb woli
doptaci¢, ale mie¢ z gtowy, bo akurat wy-
skoczyli z pracy po zakupy albo spiesz3 sie
po dziecko. Ale zupetnie innego dnia - to
samo dziecko trafia do szpitala i leczenie
moze nieco kosztowac. Wtedy na przyktad
budowe sie wstrzymuije albo nagle zaczyna
sie uwaza¢, ze jednak wypadki losowe nie
wybieraja, i w $wince skarbonce zawsze
cos$ musi zostacd. Czyli ta - jak jg potocznie
nazywamy - irracjonalnosé, bierze sie stad,
ze dla klientéw robig sie wazne inne rzeczy,
niz zaktadalismy.

W porzqdku, to dosyc logiczne przyktady
wziete z Zycia, a co méwi na ten temat nauka?

Naukowe badania nad decyzjami kon-
sumenckimi stuzg wtasnie temu, bysmy
wiedzieli co najczesciej jest dla klientéw
wazne albo jakie argumenty najczesciej ich
przekonuja. Najczesciej, ale nie zawsze. | tu
mamy kolejny klops. Jesli sensownie prze-
badam 1000 oséb i powiem, ze 80% klien-
téw za najwazniejszg ceche uznato cene,
to jako sprzedawca musze wiedzie¢, co z
tym zrobi¢. Cene moge obnizy¢ i nic sie nie
wydarzy ze sprzedaza. Czemu? Bo moge
w swoim sklepie wylosowac (jest to staty-
stycznie mozliwe) wytacznie reprezentan-
toéw tych 20% osdb, dla ktérych cena weale
nie jest istotna. Dlatego wtasnie kluczowe
jest, by wiedzie¢ nie tylko co bywa wazne

na swiecie, ale takze to, kto do mnie przy-
chodyzi, czego szukajg moi klienci. | wtedy
albo umiec im ten towar dostarczy¢, albo
np. powiedzied, ze jakos¢ (np. izolacji) prze-
ktada sie na pienigdze, ale powiedzmy po
dwéch czy trzech latach. Czyli kiedy ktos
mi mowi ,wole tansze” - pytam: ,a tansze
w jakim okresie”? Krétkoterminowo moz-
na zaoszczedzi¢ na jedzeniu, piciu i pastach
do zebdw, ale nie wiem czy to w dtuzszym
okresie naprawde jest tansze zycie.

To, ze w 0gole podejmujemy jakiekolwiek de-
cyzje o zakupie jest oczywiscie bardzo dobre,
zaréwno dla rozwoju gospodarki, jak i dla
nas samych, bo jak mawiata Marylin Monroe
»pienigdze szczescia nie dajq, ale zakupy
owszem”. Jakie sq kluczowe czynniki, ktére
powodujq, Ze transakcja handlowa satys-
fakcjonuje wszystkie strony i osiggamy tzw.
win-win, gdzie wszyscy zwyciezajq, wlgcznie
Zfiskusem?

Po pierwsze zwyciezanie z fiskusami,
przedsiebiorcami i wiasnymi pokusami ma
- co ciekawe - niewiele wspdlnego z sama
ekonomia. Ekonomia w ogdle ma swoje
zrédto i fundamenty w moralnosci. Pierwsi
(starozytni) mysliciele nie zastanawiali sie
wytacznie nad tym, jak zarobic, ale czy w
ogoble wypada! Dzi$ wiemy juz, ze ekono-
mii bez moralnosci nie da sie regulowac.
Zasady dziatania ekonomii wybiegajg wiec
znacznie dalej, niz sam handel, czy rynek
w ogdle. Zreszta - nie ma czegos takiego
jak wolny rynek. Wolny rynek oznacza, ze
wolno handlowa¢ wszystkim. A nie wolno
- na przyktad dzie¢mi. Rynek zawsze be-
dzie sterowany i, bez podstaw z moralnosci,
kapitalizm (stworzony - co zabawne - jako
etap przejsciowy) zawsze doprowadzi do
rozwarstwienia. Kiedys uwazalismy, ze im
wiecej pieniedzy dostang bogaci, tym wie-
cej skapnie biednym (Margaret Thatcher na
przyktad byta tego zdania). Niestety - wy-
glada nato, ze im bogaci bogatsi, tym wiecej
inwestuja w szczelnos¢ podtogi. Nic sie nie
zmieni, dopoki jakas sita nie przywrdci na
piedestat moralnosci.

Troche zabrzmiat Pan teraz jak polityk.
Niestety wydaje sie, Zze Swiat nie jest do korica
sprawiedliwy, ale i trudno jest skutecznie z
tymwalczyc. Niektore kraje nadal doswiad-
czajq paradoksu centralnego sterowania i
jego katastrofalnych rezultatow dla jakosci

zycia. Jakaz to sita miataby dbac o odpo-
wiedni poziom moralnosci?

Takie ruchy s3 juz wykonywane np. przez
organizacje miedzynarodowe, jak ONZ,
MFW, czy nawet Unie Europejska. A sam
biznes, jak to sie tadnie nazywa, odpowie-
dzialny spotecznie, czyli réwniez etyczny, to
pierwszy czynnik, ktory daje zwyciestwo w
handlu. Dlaczego nie méwie o pienigdzach,
czy zakupach? Bo wiemy tez dzis, ze, po
pierwsze, pieniedzy zawsze jest za mato.
Pienigdze nie majg normy, jak na przyktad
temperatura ciata, ze wiemy, ze juz wystar-
czy. Po drugie, od momentu, w ktérym stac
nas na rachunki i biezace domowe wydatki,
uszczesliwiajagca moc pienigdza dramatycz-
nie spada. | to nie tylko dlatego, ze najwaz-
niejszych rzeczy w zyciu nie da sie kupic, ale
tez dlatego, ze pieniadze odwracajg od nich
uwage. Dlatego, budujac satysfakcje - a o
to Pan pytat - budujemy raczej inne rzeczy,
niz przychody. Budujemy zaufanie, buduje-
my w klientach poczucie bezpieczenstwa,
ze zadbali o rodzine, ze s dobrymi ludZzmi,
matkami, dzie¢mi, ktére fundujg rodzicom
godng starosé. Uczciwie zauwaze, ze po-
mineliémy satysfakcje fiskusa - fiskusowi
wszystko jedno na poziomie satysfakgji. To
jestwogéle inny temat.

W swoich ksigzkach bardzo wiele uwagi
poswieca Pan motywacji i pozytywnemu
mysleniu, ale co wazniejsze, podejmowaniu
dziatania i umiejetnosci wptywania na
innych, jako warunkom koniecznym do osig-
gniecia sukcesu. Co musimy zmienic w naszej
mentalnosci, sposobie myslenia, postrzegania
Swiata, aby poprawic¢ naszq efektywnosc i
przyspieszyc¢ rozwdj naszych firm, a co zatym
idzie podniesc poziom zycia w catym kraju?

Nie wiem. To jest bardzo trudne pytanie,
poniewaz na sytuacje krajow wptywa masa
czynnikéw. Z drugiej strony sytuacja nasze-
go kraju nie jest specjalnie ciezka. Méwie
to jako osoba, ktdra tu i dwdzie na swiecie
bywa, rozmawia z biznesmenami, mtodymi
przedsiebiorcami i politykami. Dzieki swo-
jej profesji mam szanse oglada¢ modele
biznesowe od $rodka i nierzadko stuchac
realnej argumentacgji, jaka pojawia sie przed
podjeciem decyzji. Kazdy kraj swéj kamien
syzyfowy kula, kazdy ma jakie$ swoje pro-
blemy. Czes¢ obywateli maich Swiadomos,
czesc sie w ogdle nie interesuije. Jedli jednak

LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl




ktos uwaza, ze w Polsce dzieje sie cos wy-
jatkowego, to - moim zdaniem - sie myli.
Polska ma sie dos¢ dobrze. Sg kraje, w kto-
rych prowadzenie biznesu jest potwornie
ciezkie, bo kazda firma, ktéra zaczyna zara-
bia¢ momentalnie sie upolitycznia, trzeba
dawacftapdwki, kto nie daje, wypada, bo jest
doprowadzany do upadtosci. Nie ma komu
sie poskarzy¢, bo kraje sgsiednie natymsys-
temie zeruja i kupuja produkty firm, cho¢
wiedzg, Ze s3 to de facto firmy ukradzione.
Ale produkt tani, wiec trzeba brac, pdki jest.
W innych krajach, zeby zatozy¢ firme, trze-
ba sie przez trzy lata wykazywac gospodar-
noscia, co powoduije znéw inne implikacje.
Jeszcze gdzie indziej podatki sg wyzsze, a
w innych krajach nizsze. W USA uczniowie
dostajj fiota od ciggtego sprawdzania ich
wiedzy testami, a na 35 krajow badanych
w tescie wiedzy ogdinej, USA ma miejsce
33.Doczegotojutrodoprowadzi? Czy USA
czuje, ze znalazto sie w tym samym momen-
cie co Angliaw XIX wieku i nie ma pieniedzy
do utrzymania wtasnej potegi, wiec pod-
biera je obywatelom? A robi to, prowadzac
wojne z nie wiadomo kim, poniewaz wcigz
nie ma listy oséb, krajéw, ani nikogo z kim
USA aktualnie prowadzi wojne. Formalnie
jest to okreslone jako ,Al Kaida i sity z nig
zwigzane” - wiecmoze to by¢ dostownie na-
wet Pan, albo ja - o ile prawnicy amerykani-
scy tak orzekna. A jesli tak sie stanie, dron
zdmuchnie nas sprzed domu i nikt nawet
nie mrugnie. A blizej biznesu: Czesi majg na
przyktad ktopot z kreatywnoscig - chetnie
zrobig co do nich nalezy, ale od siebie nie-
chetnie. | ten system zarzadzania sie tam
krzewi. USA broni sie przed antyintelektu-
alizmem czyli méwieniem: nie musisz nic
umieé, wystarczy, ze wystarczajgco duzo
razy sprébujesz, na pewno w cos trafisz. To
zdaje sie strategia marszatka Koniewa - na

ilos¢, nie na jakos¢: ,,Nasz batalion piechoty,
kiedy napotyka na pole minowe, szturmuje
tak, jakby go nie byto”. Polska ma takze swo-
je spektrum problemadw i owszem - widze,
ze u niektérych sasiadéw trawnik w pew-
nych miejscach jest bardziej zielony, ale ni-
gdzie nie daja chleba za darmo. | nie jest to
kwestia kraju, a natury biznesu, ktéry jest
rywalizacyjny. A rywalizacyjnos¢ biznesu
po prostu eliminuje nieskuteczne strategie,
bowygrywaja najskuteczniejsi.

Jack Welch - wieloletni, charyzmatyczny
prezes i autor sukcesu General Electric
wspomniat kiedys przewrotnie, iz ,swoj
sukces zawdziecza temu, Ze otaczat sie
ludzmi mqdrzejszymi od siebie”. Niestety
tacy ludzie sq rzadkosciq, a czesto zdarza
sie zaréwno w biznesie, ale i w polityce, ze
magqdre i wartosciowe idee, czy stojqcy za
nimi ludzie nie sq doceniani, a nawet wrecz
niezauwazani. Nie wystarczy miec dobry
pomyst, trzeba jeszcze umiec do niego
przekonac. Czy forma moze by¢ bardziej
istotna od tresci?

Caly biznes opiera sie na przekonywaniu
kogos do czegos. Bycie ekspertem i znajo-
mos¢ tematu jest fajne, ale sama efektyw-
nos¢ pracy zespotu na przyktad nie opiera
sie juz wytacznie na merytoryce. Okazuje
sie, ze w krzewieniu, wdrazaniu idei i roz-
wigzywaniu problemdéw nie jest wazne to,
co ludzie moéwig, ale jak ze sobg rozmawia-
ja. W biznesie, ktory merytorycznie nie jest
jakis specjalnie trudny, nie hamuje nas to,
Ze nie wiemy co zrobi¢. Hamuije nas inercja,
niemoznos¢ ,przepchniecia pomystéw’, lek,
nieche¢ doryzyka, albo przesadna brawura,
zeby sie wykazac, czy wreszcie myslenie
,ha ztos¢ im schrzanie, zeby wiedzieli, ze sie
nie da, tak jak méwitem” - czyli myslenie o

sobie. Coraz wiecej pracujemy nad forma,
zeby ludzi wciggac do idei, zeby rozmawia-
li ze soba w odpowiedni sposéb, zeby sie
angazowali. Zaangazowanie jest znacznie
lepszym predykatorem sukcesu zespotu,
niz wiedza merytoryczna jego cztonkéw.
Dlatego wtasciwie od lat najwczesniejszych
wypada sie uczyé przekonywac innych i
umiec sie dawac przekonywad. Przez deba-
te medialng, jakg mamy w Polsce (i nie tylko
zreszta), odebrano nam wizje cztowieka,
ktory stuchajac innego méwi: ,Wie pan co,
jak pan tak méwi, to mnie pan jednak prze-
konat” Wszystkie debaty maja taki efekt, ze
kazdy wstaje z opinig, zktorg przyszedt. Czy
forma pomaga? No pewnie, bo juz Paul Karl
Feyerabend, filozof nauki, powiedziat, ze ,to
retoryka, a nie prawda decyduje o przewa-
dze wdysputach’.

Z pewnosciq istotne dla politykow.
A w jakich sytuacjach to ma najwieksze
znaczenie w biznesie?

Najczesciej w takich, w ktorych jedna ze
stron sie nie zna. Wtedy jestesSmy staty-
stycznie bardziej podatni na pewnosc siebie
u rozmoéwcy, a gtuchoniemi na merytoryke.
Ale wtedy tez nie szuka sie informacji u dru-
giej strony, za to prébuje rozmawiac otema-
tach, naktorych sie zna.

- Dobra tawetna?

- Wie pan, zalezy jaki wspdtczynnik przenika-
nia ciepta.

- No dobra, dobra. Juz widze, ze bedzie mi pan

teraz czarowat. lle kosztuje? Porozmawiajmy o
cenie od razu.

W Polsce, co ciekawe, klienci nie majacy
wiedzy o produkcie takze nie szukajg o nim
informacji. Wobec tego jako handlowcy

Uwaga KONKURS!

Wszystkim, ktorzy chcieliby poprawié motywacje swoich zespotéw i zwiekszyé moc pozytywnego wptywania nainnych, polecamy
najnowszg ksigzke Pana Mitosza Brzezinskiego pt. ,Gtaskologia”. Jest napisana ze swadg i okraszona wieloma swietnymi przykta-

dami. Czytasie jg jednym tchem.

Trzy osoby, ktére przesla najciekawsze propozycje haset reklamowych ISOVER, nagrodzimy wtasnie tg ksigzkg z autografem
autora. Na odpowiedzi czekamy do 31-go sierpnia 2014 r. pod adresem e-mail: konkurs@isover.pl*. Konkurs rozstrzygniemy we
wrzesniu 2014 r., a nazwiska zwyciezcow podamy w nastepnym numerze ,Lepiej Razem”Z udziatu w konkursie wytaczeniu sg

pracownicy SGCPPL.

*Wyrazamzgode na przetwarzanie moich danych osobowych na potrzeby zwigzane zkonkursemw biuletynie Lepiej Razem. Pozostawione dane osobowe zostang przekazane réwniez firmie Saint-Gobain Construction Products Polska
iinnym spétkom Saint-Gobain na terenie Polski. Zgodnie z ustawa z dnia zdnia 29 sierpnia 1997 roku, o ochronie danych osobowych Dz. U. nr 133 poz. 883 z p6zn.zm Administratorem Danych Osobowych jest firmaMPLVERBUMSA,,
ul. Szelagowska 45A,61-626 Poznan. Jednoczes$nie przyjmuije do wiadomosci, ze mam prawo do wgladu do swoich danych, ich poprawiania, a zwtaszcza ich usuniecia. Podane przeze mnie dane sa pozyskane dobrowolnie.
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wykorzystujemy nasze mozliwosci do zbu-
dowania zaufaniau klienta. Robimyto poto,
by staé sie jego konsultantami. Wtedy klient
nie musi sie znaé, bo zna kogos, kto sie znaii
tej osobie ufa. Pracujemy nad tym za pomo-
ca marki, osoby doradcy - handlowca, cele-
bryty stojacego za kampania, czy publiko-
wanych wynikéw badan jakosci produktu.

W jednym z Pana felietonow znalazta

sie ciekawa teza, Ze ludzie nie osiqgajq
sukcesow dlatego, ze majq szczescie, albo
Ze wszystko im sie uktada, ale wtasnie
whbrew trudnosciom, a popetnianie btedow
jest najlepszq szkotq. To bardzo niesche-
matyczne myslenie i troche na przekor
zasadom, ktére wpaja nam sie w szkotach.
Jak Pana zdaniem powinien zmieni¢

sie nasz system edukacji, aby sprostac
wymaganiom wspoétczesnego, globalnego i
przetadowanego informacjq swiata?

To nie jest moje zdanie, ale ogdlnie to wia-
domo. Wiadomo, Ze ludzie w danym kra-
ju robig sie tym madrzejsi im... mniegj jest
biednych dzieci w szkotach. Nie wiemy do
konca czemu tak sie dzieje, ale wten sposéb
problem systemu edukacji jest w znacznej
mierze problemem politycznym: jak pod-
nies¢ jakos¢ zycia najbiedniejszych? Wia-

domo tez, ze dobrze stuzy nauczycielom
podniesienie rangi ich zawodu (do poziomu
lekarza, inzyniera czy prawnika). Wtedy do
zawodu trafiajg ludzie lepsi, mniejich trzeba
kontrolowac, awytyczne MEN co do zakre-
su programowego s3 bardzo ogdlne - na-
uczyciele moga sie wykazaé. Do programu
nauczania dodajmy taniec - bardzo poma-
ga, praktycznie nawszystko, oraz podstawy
ekonomii (domowej) - tez wiemy juz, ze
pomaga. Wiemy, ze pomaga praca nad pro-
jektamiw ciggu roku. Kilkoro dzieci cos robi
przez dwa tygodnie, potem sie grupa rozsy-
puje i tworzy nowa. Pomaga taczenie dzieci
na podstawie zainteresowan, a nie wieku
(podziat ze wzgledu na wiek to najgtupszy
podziat jaki ludzkos¢ wymyslita). Wbrew
pozorom dzieci o wiele lepigj sie ucza, kie-
dy sa w réznym wieku i ucza sie razem. Dla
wspotczesnego Swiata wazne jest tez, ze
podstawowq rolg edukacji jest ,tworzenie
dobrych obywateli” - ktdrzy znajg swoje
prawa, wiedza do czego stuza urzedy, rza-
dy, policja, poczta, apteka, umiejg gtosowad,
rozumieja sens, ale nie przesadzaja. Wiedza
tez, co to budzet i skad sie bierze. Obywa-
teli, ktoérzy widza takze i rozumiejg role
organizacji pozarzadowych, czy fundaciji.
Dodatbym, ze w sytuacji, w ktorej jestesSmy
- dzieci powinny umie¢ szukac wiedzy i po-

znawac, ktore strony w internecie sg mery-
toryczne, a ktére Zeruja na tatwowiernosci,
bo teraz dotarcie do informacji nie jest kto-
potem. Kfopotem jest ustalenie, ktéra in-
formacja jest wiarygodna i przydatna. Takie
mamy potwierdzone dane z innych krajéw.
Ale na koniec powiem ciekawostke. Najlep-
szy system edukacji na $wiecie ma podob-
no Finlandia i Korea Potudniowa. Trzecim
krajem ocenianym super pozytywnie jest...
Polska. Polskie szkolnictwo w ciggu ostat-
nich 12 lat zrobito tak kosmiczny postep,
Ze przywraca wiare i jest wzorem - miedzy
innymi dla szkolnictwa amerykanskiego
- W co inwestowac pienigdze. Krétko mé-
wigc - stwierdzenie, ze nie jest u nas Zle, jest
w tym przypadku, powiedziatbym, eufemi-
zmem.

To prawda. W testach PISA zrobilismy kolo-
salny postep. Bardzo dziekuje za rozmowe.

Ja takze bardzo dziekuje i zycze Panstwu
dalszych sukcesoéw, a jesli zdarzy sie poraz-

Rozmawiat:
Benedykt Korduta

Benedykt.Kordula
saint-gobain.com

tym roku, w dniach 15-16
W maja, w ramach cyklu konfe-

rencji ,ISOVER Wspiera Biz-
nes”, zaprosiliSmy naszych kluczowych
klientéw do hotelu Ruben w Zielonej
Gorze. Gosciem specjalnym spotkania
byt Pan Mitosz Brzezinski - znany trener
biznesu i autor wielu ksigzek z dziedziny
psychologii zarzadzania. Podczas konfe-
rencji wygtosit interesujgcy wyktad na
temat psychologii podejmowania decyzji
zakupowych.

To zagadnienie niezwykle wartosciowe
dla oséb prowadzacych dziatalnos¢ go-
spodarcza, szczegdlnie w obecnej sytu-
acji nasycenia rynku, silnej konkurencji i
nadmiaru informacji. Zrozumienie moty-
wow podejmowania decyzji przez klien-
téw pozwoli witasciwie dobieraé narze-
dzia i formy komunikacji, pozycjonowac

cenowo produkty czy wyrézniaé i popra-
wiac na tle konkurencji jakos¢ obstugi. To
wszystko w konsekwencji prowadzi do
zwiekszenia efektywnosci sprzedazy i
poprawy rentownosci.

Uczestnictwo w konferencji sktonito
naszych klientéw do refleksji - mieli oni
sporo pytan i watpliwosci, nie zawsze tez
zgadzali sie z prezentowanymi pogladami
czy wnioskami z przedstawianych badan.
Trzeba jednak przyznac, ze poziom dys-
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kusji byt wysoki - kazdy, kto dzi$ zarza-
dza firma, jest zobligowany do ciggtego
rozwoiju, Sledzenia trendéw rynkowych i
nie tylko dostosowywania sie do potrzeb
klienta, ale réwniez ich wyprzedzania, a
nawet kreowania. Nie ma miejsca na brak
profesjonalizmu.

Z catg pewnoscig Pan Mitosz doskona-
le przedstawit, niekiedy bardzo banal-
ne prawdy, z ktérych istoty nie zawsze
zdajemy sobie sprawe. Jeden z naszych
klientéw juz umoéwit sie z trenerem na
szkolenie swoich pracownikéw. Nieba-
wem znowu bedzie okazja na wspdlng
wymiane doswiadczen i pogladow.

Benedykt Korduta

Benedykt.Kordula
saint-gobain.com
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Rozmowa z Pawtem Polakiem, Mtodszym Kierownikiem Produktu,
nowym pracownikiem Zespotu Rozwoju Produktu ISOVER

)) Wazne, aby by¢ sobg, nie zrazac sie.

Sebastian Dulik: Witaj Pawle, zacznijmy
naszqg rozmowe od przedstawienia Ciebie
naszym czytelnikom. Powiedz prosze kilka
stéw o sobie oraz o tym, jak to sie stato,

Ze od niedawna jestes z nami - Zespotem
Marketingu ISOVER.

Pawet Polak: Witam serdecznie, mam
25 lat, pochodze z Rzeszowa. Tam studio-
watem budownictwo oraz inzynierie $ro-
dowiska. Jeszcze kilka miesiecy temu nic
nie wskazywato na to, ze opuszcze swo-
je rodzinne strony, a tu prosze... Po raz
pierwszy z ISOVER miatem do czynienia
w 2012 roku. Bratem udziat, wtedy jesz-
cze jako student, w projekcie Zétta Inwa-
zja. Rok pdzniej, gdy ISOVER zadzwonit
Z ponowna ofertg wziecia udziatu w pro-
jekcie, nie wahatem sie ani chwili.

Sfartujqc w Zottej Inwazji i rok pézniej w
Zottej Misji myslates o ewentualnej pracy
w ISOVER?

Chciatem przede wszystkim dobrze spet-
ni¢ powierzone mizadania, tak, aby poka-
za¢ swoje zaangazowanie. Z pewnoscig
idac na rekrutacje do tych akcji pomysla-
tem, Ze bytoby Swietnie, gdyby ktos mnie
w konsekwencji zauwazyt i docenit moje
wysitki, ale przede wszystkim chciatem
dobrze wykonac swoja prace. Cel, jaki
mi przyswiecat, to zdobycie doswiadcze-
nia, rozwoj osobisty oraz ched przezycia
przygody.

Koniec koricow bytes jednym z najlepszych
Ambasadoréw w obu edycjach i dzis jestes
pracownikiem ISOVER.

Tak, gdy ustyszatem, jaka propozycje
ma dla mnie ISOVER, decyzje podjatem
natychmiast. Znajac firme, ludzi oraz
panujaca tu atmosfere, nie mogtem nie
skorzystaé z takiej szansy. Branza i dzia-
falnos¢ firmy jest w 100% zwiazana z
moimi zainteresowaniami oraz wyksztat-
ceniem.

Jestes Mtodszym Kierownikiem Produktu,
za jakie obszary bedziesz odpowiedzialny?

Dobrze, ze méwisz w czasie przysztym.
Poki co, aklimatyzuje sie, poznaje firme,
zdobywam i staram sie usystematyzo-
wac niezbedng wiedze. Docelowo bede
odpowiadat za produkty do Scian dziato-
wych, stropdw, zagadnienia akustyczne
oraz materiaty z grupy izolacji technicz-
nych. Przede mnga duze, ambitne wyzwa-
nie, mam nadzieje, ze szybko naucze sie
swobodnie poruszaé w firmie.

Jestem o tym przekonany. Jakie masz wra-
Zenia po pierwszych dniach pracy?

Zostatem bardzo dobrze przyjety, wszyscy
wokot sg otwarci i chetni do pomocy. Ciesze
sie, ze moge korzysta¢ z wiedzy doswiad-
czonych kolegéw i kolezanek. Mam na-
dzieje, Ze proces aklimatyzacji przebiegnie
bezbolesnie i szybko. Plan na najblizsze ty-
godnie to usystematyzowanie wiedzy tech-
nicznej, dogtebne poznanie oferty produk-
towej oraz wizyty w terenie, aby przyjrze¢
sie specyfice rynku budowlanego.

Wrécémy jeszcze na moment do Twoich
poczqtkow w ISOVER. Jako ze numer ten
ukaze sie w czasie, kiedy inaugurujemy
kolejng edycje Zéttej Misji, chciatem Cie
zapytac o nastepujqcq kwestie - jakich rad
udzielitbys Twoim mtodszym kolegom,
ktorzy biorg udziat w tym projekcie?

Wazne, aby by¢ sobag, nie zrazac sie, nie za-
tamywac pojedynczymi niepowodzeniami.
Istotne jest réwniez, aby dac sobie czas i
wyciagac whnioski zaréwno z codziennych
sukcesoéw, jak i porazek. Nie istnieje jeden
sprawdzony sposéb rozmowy, kontaktu
z przedstawicielami branzy budowlanej.
Trzeba by¢ elastycznym i testowaé rézne
rozwigzania. Duza pomoca stuzg Doradcy
Techniczni ISOVER, warto opiera¢ sie naich
doswiadczeniu, cennych podpowiedziach i
wymieniac sie informacjami.
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Z Twoich stow wynika, Ze ten projekt jest
swoistq szkotq zycia.

Jest to Swietne doswiadczenie dla mto-
dych ludzi planujagcych kariere zawo-
dowa. Zetkniecie sie z branza nie jest
doswiadczeniem tatwym, ale bardzo
procentuje. Zdecydowanie wzrosta
moja pewnos¢ siebie, byto mi duzo fa-
twiej ubiegac sie o prace zanim trafitem
ponownie do ISOVER, poznatem swoje
mocne i stabe strony, i najwazniejsze -
przekonatem sie, ze praca w branzy bu-
dowlanej to jest to, co chciatbym robi¢ w
zyciu zawodowym.

Powiedz jeszcze, czym wypetniasz sobie
czas po pracy?

Jako ze jestem na Slasku od niedawna, w
dalszym ciggu poznaje aglomeracje. Nie
mam czasu na nude. Muzyka i sport mnie
relaksuja i dodajg energii. Nie bede ory-
ginalny, pasjonuje sie pitka nozna, wiec
przez najblizszy miesigc bede na biezaco
obserwowat mecze Mistrzostw Swiata.
Od ponad 15 lat kibicuje druzynie FC
Barcelony.

Kto w takim razie, wedtug kibica Barcelo-
ny, siegnie po Puchar Swiata?

W koncu Argentyna musi udowodnic¢
swojg wartos¢ i spetnic¢ aspiracje. Hisz-
pania jest juz znana rywalom i ma nieco
starszg kadre. Cieszytbym sie réwniez z
sukcesu Brazylii.

Dziekuje Ci za rozmowe, Zycze wielu cieka-
wych wyzwan i samych sukcesow!

Rozmawiat:

Sebastian Dulik

Sebastian.Dulik@
saint-gobain.com




Rozmowa z Robertem Dyduchem
- Menadzerem Sprzedazy Izolacji Technicznych

Izolacje Techniczne w ofensywie

)) ..moja wizja rozwoju jest scisle powigzana z wizjq i misjq ISOVER

Ewa Brys: Robert, powiedz nam prosze, na
jaki segment rynku dedykowana jest dzis
oferta izolacji technicznych?

Robert Dyduch: Rozwijamy sie w kaz-
dym segmencie rynku technicznego:
zaréwno standardowym - zwigzanym z
dystrybucja i obstugg inwestycji budow-
lanych (HVAC) oraz przemystowych, jak i
na rynkach izolacji specjalnych, zwanych
OEM (np. ekrany akustyczne, izolacje
systeméw kominowych). Mozna powie-
dziec, ze czes¢ biznesu ISOVER w Polsce
jest w ofensywie. To by¢ moze mocne
stowa, ale Smiato mozna powiedzie¢, ze
izolacje techniczne ISOVER majg coraz
silniejszg pozycje na polskim rynku. Do-
wodem na to sg nasze wyniki sprzedazo-
we z ostatnich 2 lat, ktére rosng znacznie
szybciej niz rynek, co oznacza, ze z roku
narok powiekszamy w nim swoje udziaty.

Co Twoim zdaniem jest najwiekszym
sprzymierzericem izolacji technicznych:
Zmiany przepiséw prawa, nowe inwestycje
czy moze koniecznos¢ modernizacji istnie-
jacych izolacji?

Sprzymierzercem rozwoju izolacji tech-
nicznych jest na pewno kazdy z wymienio-
nych czynnikéw. Aby nowo powstajgce
i remontowane budynki mogty sprostac¢
dzisiejszym wymaganiom w zakresie izo-
lacyjnosci cieplnej oraz ogdlnie przyjetego
komfortu, powinny mie¢ nie tylko dobrze
zaizolowane sciany, dachy, stropy, podtogi,
ale réwniez posiada¢ dobraizolacje naurza-

dzeniach orazichwyposazeniu. Nikt juz dzi$
nie potrafi sobie wyobrazi¢ budynkéw bez
klimatyzacji i wentylagji.

Z podobng sytuacja mamy réwniez do czy-
nienia w przemysle energetycznym. Sto-
sowane tam izolacje, oprécz posiadania
dobrej izolacyjnosci cieplnej, musza byc
réwniez odporne nawysokie temperatury.
Polskie elektrocieptownie w najblizszych
latach beda przechodzity gruntowne mo-
dernizacje, aby dostosowac sie do nowych
wymagan co do wielkosci emisji CO2 oraz
kosztéw produkgji energii. A kazdy taki
projekt jest zwigzany z izolacjami.

Jak na przestrzeni lat ksztattowat sie
rynek izolacji technicznych?

Rynek izolacji technicznych w Polsce od
lat jest do$¢ dobrze rozwijajgcym sie seg-
mentem izolacji. Oczywiscie, jak wszyst-
ko, zalezny jest od ogdlnej kondycji naszej
gospodarki, ale w poréwnaniu z innymi
sektorami jest mniej podatny na nagte
wahania. Tak sie sktada, ze w Polsce od lat
powstaje wiele budynkdw takich jak biu-
rowce, centra handlowe, szpitale. Buduje
sie lub modernizuje zaktady przemysto-
we, z ktérymi nierozerwalnie zwigzane
sg izolacje techniczne. Wieksze wymaga-
nia stawiane przez prawo i inwestoréw
sprzyjaja naszemu rozwojowi - sprzeda-
jemy coraz lepsze izolacje.

Jaka jest Twoja wizja rozwoju izolacji
technicznych ISOVER?

Oczywiscie nie bede zdradzat szczegbtow,
ale moja wizja rozwoju jest scisle powia-
zana z wizjg i misjg ISOVER, czyli byciem
liderem innowacyjnych i energooszczed-
nych rozwigzan izolacyjnych, ktére spetniag
oczekiwania naszych klientow.

Cata moja wizja rozwoju oparta jest na lu-
dziach. Nie da sie jej zrealizowac bez pro-
fesjonalnego zespotu sprzedazy, ktérym
mam przyjemnos¢ zarzadzac, a ktéry two-
rza duzej klasy fachowcy gotowi sprostac
kazdemu wyzwaniu oraz klientéw, z kté-

rymi od lat budujemy marke ISOVER na
rynku izolacji technicznych.
Moge zapewni¢, ze w niedalekiej przyszto-
Sci jeszcze wiele razy ustyszycie o izola-
cjach technicznych ISOVER.

Czym moze pochwalic sie ISOVER
w obszarze, za ktory odpowiadasz?

Nie za bardzo lubie sie chwali¢, po prostu
staram sie dobrze wykonywaé swojg pra-
ce, a jej efekty w moim przypadku tatwo
zmierzy¢ - to po prostu dynamika wzrostu
sprzedazy. Jednakze ISOVER ma sie czym
pochwali¢. Nie bede tu wymieniat setki
obiektéw, na ktérych zostaty zastosowanie
izolacje, leczwspomne o naszych dwaéch te-
gorocznych ,peretkach” z niestandardowy-
mi izolacjami: Komora bezechowa na Aka-
demii Gorniczo-Hutniczej oraz pierwszy w
Europie prom o napedzie gazowym.

Wielkimi krokami zblizamy sie do wakacji.
Mozesz nam zdradzic¢ swoje plany na letni
wypoczynek?

Nim zdradze swoje plany wakacyjne, to
mam maty KONKURS* dla naszych czy-
telnikdw: zdjecie, z moja skromng osoba,
przedstawia w tle miasto. Jakie to miasto?
Dla pierwszej osoby, ktéra poda prawidto-
wa odpowiedz, przygotowatem nagrode
niespodzianke (zgtoszenie konkursowe na-
lezy przestac na adres konkurs@isover.pl).

Woracajac do moich planéw wakacyjnych,
to dla o0sdéb, ktére mnie znaja, nie bedzie
tajemnica, ze wakacje z zong lubimy spe-
dzaé w cieptych krajach. Tym razem be-
dzie to Grecja, a doktadniej wyspa Rodos.

Dziekuje bardzo za rozmowe, Zycze Wam
udanych wakaciji, a Izolacjom Technicznym
ISOVER dalszych sukcesow.

Rozmawiata:
Ewa Brys

Ewa.Brys@saint-gobain.com
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Wiecej niz izolacja, czyli nowa odstona www.najlepszeizolacje.pl

o0 wspodlnego majg ze soba do-
‘ swiadczenie fachowcéw w dzie-

dzinie izolacji i starania szla-
chetnych ludzi wspierajacych klinike
,Budzik”? Jest przynajmniej jedna od-
powiedZ na to pytanie: same w sobie
sg niewidoczne dla oczu, dopiero ich
owoce s3 godne podziwu. Bez sztuki
budowlanej zaden dom nie przetrwat-
by dtugich lat, nie zaimponowatby ni-
komu estetyka ani funkcjonalnoscia.
Pomimo ze materiaty izolacyjne nie sg
widoczne na co dzien, decyduja o klu-
czowych aspektach - bezpieczenstwie,
zdrowiu i komforcie. Z kolei bez ludzi
dobrejwoli,darczyncéwiosdb poswie-
cajacych swéj czas walce o pomoc dzie-
ciom w $piagczce nie dziatataby Funda-
cja ,AKOGO?", ktora po latach usilnych
starann uruchomita klinike ,Budzik”.
Tymczasem placéwka juz po roku dzia-
talnosci moze pochwali¢ sie sukcesami
w leczeniu ciezkich uszkodzen mézgu.

NAJWAZNIEJSZE JEST
NIEWIDOCZNE DLA OCZU

wZaufaj doswiadczeniu ekspertow”
Isover Waw
Rozpoczynajac kampanie wizerun-

SAINT-GOBAIN
kowa ISOVER, ktérej twarzami sag
Ewa Btaszczyk (zatozycielka Fundacji
LAKOGO?”) i Henryk Kwapisz (wielo-
letni pracownik ISOVER i ekspert w
dziedzinie izolacji), uruchomilismy w
ramach portalu najlepszeizolacje.pl
specjalny serwis ,Wiecej niz izolacja”.
Na stronie tej rozwijamy watek ,ci-
chych bohateréw”, ktérym zawdziecza-
my kazdy sukces. To oni niosg wspar-
cie, dbajg o lepszg jakos$¢, nieustannie
chroniag, mobilizujg i zapobiegajg kry-
zysom. A wspdlnym mianownikiem
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Najlepsze Izolacie

jest cytat z ,Matego Ksiecia” Antoine
de Saint-Exupery’ego: ,Najwazniejsze
jest niewidoczne dla oczu”.

Serwis w czesci merytorycznej przy-
stepnie - z punktu widzenia inwestora
realizujgcego swoje marzenie o domu
- opisuje, jak spetni¢ to marzenie, sta-
pajac twardo po ziemi, nie popetniajac
btedéw, ktorych skutki beds odczu-
walne przez lata uzytkowania. Pod-
powiadamy tam réwniez, jak mozna
skalkulowac oszczednosci z inwestycji
w materiaty izolacyjne (siegajace 3000
ztotych rocznie!) oraz z jakich zrodet
mozna uzyskac czesciowy zwrot kosz-
téw.

Tym, ktérzy decyduja sie samodzielnie
zamontowac izolacje, pokazujemy krok
po kroku, jak zrobi¢ to bezbtednie. Ta
wiedza przyda sie takze inwestorom,
ktérzy sami nie montuja, ale chca zy-

LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl
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NIEWIDOCZNE DLA OCZU

skaé¢ pewno$é, czy zatrudnieni przez
nich fachowcy sg nimi w istocie. Poka-
zujemy ponadto, jakie korzysci, oprocz
oszczednosci w kosztach ogrzewania,
zyskujemy dzieki odpowiednim mate-
riatom termoizolacyjnym, izolacjom
akustycznym i paroizolacjom. Wielo-
wymiarowy komfort jest wartoscig
trudno mierzalng, ale niewatpliwie
wazngicenna.

Serwis ,Wiecej nizizolacja” promujemy
w reklamach prasowych z uzyciem ko-
déw QR do odczytu za pomocg smart-
fonow. Odsytamy do niego réowniez
internautéw, ktérzy w czerwecu i lipcu
napotkajg bannery ISOVER na popu-
larnych polskich portalach - gazeta.
pl, onet.pl, interia.pl. Jego formuta jest
dosy¢ otwarta - przewidujemy rozbu-
dowe i aktualizacje, tak, aby dostar-
czy¢ internautom mozliwie aktualne i
kompletne kompendium wiedzy o naj-
lepszych izolacjach.

Wiecej na: www.najlepszeizolacje.pl/
wiecej-niz-izolacja.aspx

Wojciech Lyszczyna

Wojciech.Lyszczyna@
saint-gobain.com




ISOVER z nowa kampania wizerunkowa

maju wystartowata nowa
W kampania  wizerunkowa

ISOVER pod hastem ,Naj-
wazniejsze jest niewidoczne dla oczu”.
Maona naceluukazanie naszejmarkiw
roli ,cichego bohatera” sukcesu, jakim
niewatpliwie jest zbudowanie komfor-
towego domu. Zwracamy uwage na na-
sze produkty, ktére cho¢ niewidoczne
na co dzien, sg gwarancja najwyzszych
wartosci - bezpieczenstwa, cieptai ci-
szy oraz energooszczednosci.

Zaakcentowalismy réwniez aspekt istoty
wiedzy i zaangazowania osob, ktére sto-
ja w cieniu wielkich sukcesow. Twarzami
kampanii zostali Ewa Bfaszczyk, aktorka,
piosenkarkai prezes Fundacji ,AKOGO?"
wspierajgca dziatania wizerunkowe ha-
stem ,Czasem wystarczy dobre stowo i
troche ciepta’, oraz Henryk Kwapisz, eks-
pert ISOVER.

Chcemy w ten sposéb pokazac, ze ISO-
VER to wiecej niz izolacja - to takze in-
westycja w lepszg jakos¢ zycia. Naszym

=
/
™

|
o 1
S

NAJWAZNIEJSZE JEST
NIEWIDOCZNE DLA OCZU

L

7 ]

I."
. (4

wCzasem wystarczy dobre stowo ||
itroche ciepta” \
y o Ffﬁﬂ”’?f /
-

Isover

SAINT-GOBAIN

L e
[c] L

priorytetem jest budowanie pozytyw-
nej przysztosci takze za sprawa udzia-
fu w przedsiewzieciach niezwigzanych
wprost z budownictwem. Tak3 inicjaty-

w3 jest niewatpliwie klinika ,Budzik” dla
dzieci po ciezkich urazach mozgu, czesto
przebywajgcych w $pigczce, powstata z
inicjatywy Ewy Btaszczyk oraz Fundacji
LAKOGO?". W ramach naszej wspotpra-
cy,do konca 2015 roku, 1 ztotéwka z kaz-
dej sprzedanej rolki produktéw ISOVER
Termo-Mata Plus oraz Iso-Mata zostanie
przeznaczona na rzecz Fundagiji.

Z kampaniag ,Najwazniejsze jest niewi-
doczne dla oczu” jestesmy obecni na bill-
boardach w catej Polsce, a takze w prasie
i najbardziej popularnych serwisach in-
ternetowych.

W kolejnym numerze biuletynu Lepiej
Razem zaprezentujemy specjalny wy-
wiad z Panig Ewa Btaszczyk, do lektury
ktérego juz dzi$ serdecznie Panstwa za-
praszamy.

Olga Mazurek /‘\\
X -

Olga.Mazurek e
saint-gobain.com K el

Juz wkrétce aplikacja Floor-Matrix na iPady!

przyjemnoscig informujemy, iz
Z w $lad za drukowang wersjg ze-

szytu ,Floor-Matrix STROPY” w
najblizszych dniach ukaze sie jego wersja
mobilna na iPady.

Przypominamy, ze zeszyt ten jest kolej-
nym, juz czwartym w tej serii, wydawnic-
twem skierowanym do projektantéw. Po
paru miesigcach od jego publikacji moze-
my powiedzie¢, ze podzielit los poprzed-
nich wydawnictw i stat sie skutecznym
narzedziem wspomagajacym proces
projektowania w zakresie ochrony aku-
stycznej.

Zeszyt ten w catosci zostat poswieco-
ny zagadnieniu ochrony budynkéw za-
mieszkania zbiorowego i uzytecznosci
publicznej przed hatasem - powietrznym
iuderzeniowym - realizowanej dziekiod-

powiedniemu doboro-
wi oraz prawidtowemu
wykonawstwu  stropow
i podtég z wykorzysta-
niem materiatéw 1SO-

VER i WEBER. TABELE

Wersja mobilna zeszytu
znaczaco skracaczas do-
boru rozwigzan, opisuje
wykorzystane produk-
ty, prezentuje przekréj
warstw  podtogowych
odpowiadajacy dokonanemu doborowi
i kieruje uzytkownika na strone inter-
netowa poswiecong rozwigzaniom pod-
togowym. Aplikacja dostepna bedzie w
sklepie AppStore, a bezposredni link do
jej pobrania umiescimy na naszej stronie
internetowej www.isover.pl

LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl
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—— JestesSmy przekonani, ze
~ W dzieki wprowadzeniu
| mobilnej wersji zeszytu
,Floor-Matrix STROPY”
powiekszy sie grono pro-
| jektantow wykorzystuja-
| cych nasze narzedzia w
codziennej pracy.

Liczy sie bowiem nie tyl-
ko pewnos¢ dobrze wy-
konanej pracy (w tym
przypadku rowniez
spetnienie wymogdéw prawnych dzieki
poprawnemu doborowi produktéw), ale
réwniez przyjemnosé z wykorzystywa-
nia daréw techniki.

AnnaGil

Anna.Gil@saint-gobain.com




Multi-Comfort - wyzsza kultura budowania

polskim rynku budownictwa miesz-

kaniowego wchodzi w kulminacyj-
na faze. Wraz z naszym partnerem, firma
Domy Hybrydowe, kohczymy w Gdarisku
budowe domu modelowego w technologii
tradycyjnej, ktérego uroczyste otwarcie
planujemy nawrzesier 2014 roku.

Promocja standardu Multi-Comfort na

W maju miato miejsce otwarcie domu Mul-
ti-Comfort w technologii szkieletowej, kto-
ry powstat w Stawigudzie koto Olsztyna, o
czym wspominamy w osobnym artykule
tego wydania ,Lepiej Razem”. Rozpoczeli-
Smy tez budowe Multi-Comfort pod War-
szawa, jej postepy bedzie mozna sledzi¢ na
murator.tv, a niebawem rusza tez prace w
Jaworzu koto Bielska-Biatej.

Naszym celem jest podniesienie standar-
déw budownictwa mieszkaniowego w Pol-
sce. Dzieki kompleksowemu podejsciu do
tematu normy przyjete w ramach progra-
mu Saint-Gobain Multi-Comfort spetniaja
wymogi dla inwestycji dotowanych przez
NFOSIGW, a takze wspieranych przez Unie
Europejska, ktéra promuje rozwéj budow-
nictwa energooszczednego.

W tym roku intensyfikujemy réwniez
wspdtprace z kilkunastoma biurami projek-
tujgcymi domy gotowe oraz z wybranymi
firmami wykonawczymi, ktére bedg amba-
sadorami standardu Multi-Comfort w ca-
tym kraju, promujac go juz na etapie wybo-
ru projektu przez inwestoréw. W tym celu
przeprowadzilismy kilka sesji warsztato-
wych oraz stworzyliSmy specjalny katalog
wytycznych projektowo - wykonawczych
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dedykowany profesjonalistom, w ktérym
szczegbtowo zostaty opisane i pokazane
rozwigzania Multi-Comfort dla poszczegdl-
nych aplikacji.

Juz ponad 3300 osdb $ledzi nasz profil na
Facebooku, ktory jest nie tylko Zzrodtem cie-
kawych rozwigzan oraz inspiracji do wpro-
wadzenia we wtasnym domu, ale réwniez
tacznikiem spotecznosci ambasadorow.

Uwaga KONKURS!

Sprzedalismy juz ponad 100 projektéw z
ubiegtorocznego wydania katalogu pro-
jektéw domoéw gotowych. Zapraszamy
kolejnych nowoczesnych inwestorow.
Od lipca tego roku kazdy inwestor pla-
nujacy budowe domu bedzie mégt wzigc
udziat w atrakcyjnym konkursie promu-
jacym Multi-Comfort, w ktérym gtéwnag
nagroda bedzie najnowszy model sa-
mochodu Volkswagen Golf. Wystarczy
kupic projekt domu w standardzie Multi-
Comfort w jednym ze wspétpracujacych
z nami biur projektowych i rozpoczaé
budowe swojego domu, stosujac nasze
rozwigzania. Bedzie wiele atrakcyjnych

Z ostatniej chwili!

Mito nam poinformowac, ze polski pro-
jekt Multi-Comfort zostat wyrézniony
prestizowa nagroda Stars of Communi-
cations Grupy Saint-Gobain. 23 czerw-
ca br. w Paryzu odbyta sie uroczysta
gala finatowa, a nagrode z rak Prezesa
Grupy Saint-Gobain Pana Pierre-Andre
de Challendara odebrata Olga Mazurek
- Menadzer Rozwoju Marki i Wsparcia
Sprzedazy ISOVER. Gratulacje!

— LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl
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nagréd dodatkowych, w tym dla pierw-
szych 100 oséb upominek w postaci zna-
komitej ptyty Dawida Podsiadto - ,Com-
fort and Happiness” z autografem autora.

We wrzesniu planujemy szerszg kampa-
nie komunikacyjno-promocyjna z udzia-
tem Pani Agnieszki Maciag, ktéra zostata
twarza marki Multi-Comfort i bedzie ja
promowac przez najblizszy rok, m.in. w
programie Dzien Dobry TVN i na por-
talach branzowych oraz lifestylowych.
Chcemy w ten sposéb dotrze¢ do jak naj-
szerszej grupy 0séb zainteresowanych
budowa domu, dla ktérych aspekty dba-
tosci o zdrowie i komfortowego mieszka-
nia majg kluczowe znaczenie.

ISOVER jest liderem projektu Multi-
Comfort w Polsce. Zapraszamy pod ad-
res www.multi-comfort.pl oraz do $le-
dzenia naszego profilu na Facebooku.

Benedykt Korduta

Benedykt.Kordula@
saint-gobain.com




Wielkie otwarcie domu pokazowego w Stawigudzie

ekspresowym tempie wy-
W budowalismy wraz z firma

,BRAWO domy pasywne”
pokazowy budynek wykonany w techno-
logii szkieletu drewnianego. Cata budo-
wa trwata zaledwie 10 miesiecy, a otwar-
cie odbyto sie 22 maja.

Dwupoziomowy dom o powierzchni
205,86 m2 bedzie wykorzystywany do
celéw pokazowych i szkoleniowych. Spe-
cjalisci, architekci, inzynierowie, a przede
wszystkim osoby zainteresowane budo-
wa takiego domu beda mogli zapoznaé
sie tu z technologiami i produktami wy-
korzystanymi przy realizacji projektu,
a takze samemu oceni¢, jak sie mieszka
w budynku wybudowanym wedtug naj-
lepszych standardéw. Budynek spetnia
standardy domu pasywnego oraz Multi-
Comfortowego. Dom otworzyt sam De-
legat Generalny Saint-Gobain na terenie
Polski, Butgarii i Rumunii, Francois-Xa-
vier Moser, ktéry stwierdzit
m.in., iz: ,co roku w Polsce
powstaje ok. 5-6 tys. domoéw
o konstrukgji szkieletu drew-
nianego, z czego 65% eks-
portowanych jest gtéwnie
do krajéw skandynawskich,
Austrii oraz Niemiec. Jedno-
czesnie z roku na rok obser-
wujemy dynamiczny wzrost
zainteresowania tego typu
projektami w Polsce. Obec-
nie stanowig one juz 5%
wszystkich nowo powstaja-
cych doméw jednorodzin-
nych”.

Kluczowym elementem konstrukgji
domu pokazowego jest $ciana w stan-
dardzie pasywnym, ktérg zbudowali$my
z uzyciem 5 cm Aku-Ptyty, 15 cm Su-
per-Vent Plus AD =0,031 W/mK oraz 26
cm ISOVER TF Profi AD=0,036 W/mK,
co dato wspétczynnik przenikania cie-
pta Uc=0,073 W/m?*K! Oczywiscie bez
odpowiedniej izolacji dachu nie mozna
méwi¢ o budynku nisko-
energetycznym, dlatego
do izolacji dachu sko$nego
uzylismy 55 cm Super-Mata
AD =0,033.

Aby dom byt energo-
oszczedny czy pasywny, ko-
nieczne jest zastosowanie
kompleksowych  rozwia-
zan poprawiajacych jakos¢
energetyczng budynku.
Montaz okien energo-
oszczednych, jak réwniez

zwiekszenie grubosci izo-
lacji jest niezbedne, ale dla
utrzymania odpowiedniej
estetyki trzeba siega¢ po
produkty o najlepszym
wspotczynniku  przewo-
dzenia ciepta, gdyz uzycie
produktéw o stabej A spo-
woduje koniecznos¢ rady-
kalnego zwiekszenia gru-
bosci izolacji. Przy budowie
domu energooszczednego

trzeba szczegdlng wage przytozy¢ do za-
pewnienia odpowiedniej szczelnosci bu-
dynku, doktadnie izolujac juz podwaline,
osadzenie stropéw, instalacji, okien itp.
Do tego celu najlepiej nadaje sie system
ISOVER VARIO.

Co ciekawe, w budynku nie zastosowano
szczegblnie duzo instalacji redukujacych

zuzycie energii, jak np. solary,
fotowoltaika itp. Wyjatkowo
niski wspdtczynnik zapotrze-
bowania na energie uzyskano
gtéwnie dzieki doskonatej
izolacji termicznej oraz prze-
ciwwilgociowej, ktéra bedzie
stuzyta bezawaryjnie przez
dtugie lata, bez koniecznosci
serwisowania jej w przysztosci.

Bedziemy prowadzili kolejne
dziatania zmierzajace do pro-
mocji budownictwa szkiele-
towego w Polsce oraz zwiek-
szania udziatu ISOVER w tym
segmencie budownictwa.

Wiecej informacji na temat progra-
mu w ramach dziatan habitatowych
SAINT-GOBAIN, zdje¢ prezentowanego
budynku, uzytych rozwigzan oraz same-
go otwarcia mozna znalezé na stronie
www.budujdomyszkieletowe.pl.

Stawomir Kocur
Slawomir.Kocur@

saint-gobain.com
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Otworzylismy Centrum Szkoleniowe ISOVER!

budowali$my pierwsze w Polsce in-
Znowacyjne Centrum Szkoleniowe

ISOVER! 4 czerwca 2014 r. na uro-
czystej ceremonii otwarcia naszymi spe-
cjalnymi gosémi byli Delegat Generalny
Grupy Saint-Gobain na Europe Wschod-
nia — Francois-Xavier Moser oraz Dyrek-
tor Branzy lIzolacji Grupy Saint-Gobain
- Emmanuel Normant, ktérzy przecieli
symboliczng wstege z wetny szklanej!

z potrzebami Centrum Szkoleniowego.
Na dwéch kondygnacjach, o tacznej po-
wierzchni uzytkowej ponad 500 m2, znaj-
duja sie sala wyktadowa ,Thermistar’,
sala treningowa ,Mistrzéw Izolacji” do
prowadzenia szkoleh praktycznych oraz
cata infrastruktura uzupetniajaca, w tym
modele z przekrojami wzorcowych roz-
wigzan izolacyjnych dla kluczowych apli-
kacji ISOVER - dachu skosnego, dachu

Centrum Szkoleniowego, byta cheé prze-
kazywania praktycznych umiejetnosci z
zakresu izolacji, wspotpraca z uczelniami
i szkotami technicznymi oraz ksztatcenie
specjalistow. Chcielibysmy podwyzszy¢
standardy wykonawstwa na rynku izola-
cji i wspdlnie z partnerami dzieli¢ sie wie-
dza oraz praktycznymi umiejetnosciami z
zakresu izolacji budowlanych, jak i tech-
nicznych.

Pomyst stworzenia osrodka, w ktérym
poza dotychczas przekazywang wiedzg
teoretyczna, moglibySmy szkoli¢ réwniez
praktycznie, zrodzit sie w 2012 r., kiedy
wzmochilismy wspétprace z firmami wy-
konawczymi. Pierwsze prace wdrozyli-
sSmy w pazdzierniku 2013 r. W pét roku
przebudowalismy budynek ,Starej Roz-
dzielni” energetycznej Zaktadu Produk-
cyjnego i zaadaptowaliSmy go zgodnie

ptaskiego, Scian ze-
wnetrznych, $cian
dziatowych, podtég
czy izolacji tech-
nicznych.

Gtéwnym  celem,
jakiprzyswiecat po-
mystowi zbudowa-
nia nowatorskiego

Obiekt spetnia standardy Multi-Comfort
Saint-Gobain przewidziane dla tej kate-
gorii budynkéw. Catos¢ zostata wykona-
na z duza dbatoscig o szczegdty architek-
toniczno-budowalne.
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Marek Kolarz

Marek.Kolarz@saint-gobain.com

Konferencja dla firm wykonawczych

dniu 18 marca w siedzibie
ISOVER w Gliwicach odbyto
sie wyjatkowe wydarzenie w

branzy izolacji przemystowych.

Spotkanie dwdéch waznych przedstawicieli
procesu inwestycyjnego, lideréw branzy -
projektantéw branzowych oraz firm wyko-
nawczych sektora energetycznego i petro-
chemicznego. Tym razem nie jako stron na
budowie, ale w merytorycznejrozmowie na
temat probleméw i ich rozwigzan.

Spotkanie zostato przeprowadzone w for-
mie panelu dyskusyjnego moderowanego

przez ISOVER. Podczas rozmow firmy wy-
konawcze poruszyty wiele kwestii zwigza-
nych z projektowaniem izolacji przemysto-
wych.

My, jako ISOVER, mielismy mozliwosé za-
prezentowania nowatorskich rozwigzan
w zakresie izolacji z rodziny Ultimate oraz
standardowej oferty izolacji przemysto-
wych, ktére spotkaty sie z bardzo pochleb-
nymi opiniami.

Moglismy réwniez nauczyc sie wiele od spe-
cjalistéw w branzy, co utatwi nam przygoto-
wanie trafnego portfolio produktéw oraz

m LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl

poszerzanie oferty i kreowanie nowych
rozwigzanw zakresie izolacji z tego sektora.

Panel dyskusyjny byt pierwszym tego typu
spotkaniem w Polsce. Wszyscy uczestnicy
stwierdzili, ze dobrg praktyka bedzie konty-
nuowanie takich wydarzen cyklicznie. Beda
sie one odbywaty dwa razy w roku. Juz w
tej chwili wiele firm, nie bioracych udziatu w
pierwszym spotkaniu, wyrazito chec uczest-
nictwa w kolejnym panelu.

tukasz Medrecki -

Lukasz.Medrecki
saint-gobain.com
saintgobaincom g g §



marcu i kwietniu ISOVER,
wraz z innymi markami Gru-
py Saint-Gobain, przepro-

wadzit warsztaty dla biur projektow
wspdtpracujagcych z nami w ramach
projektu Multi-Comfort. Pierwsze spo-
tkanie, dla biur z pétnocy Polski, miato
miejsce w Supraslu, drugie, dla biur z
potudnia, odbyto sie w Gliwicach.

W catym przedsiewzieciu uczestni-
czyto 37 architektéw z 15 pracowni. Z
uwagi na to, ze od zesztego roku mamy
juz ponad 50 projektow domoéw typo-
wych w standardzie Saint-Gobain Mul-
ti-Comfort,aw tymroku liczba ta prze-
kroczy 100, chcieliSmy na warsztatach
nie tylko porozmawiac o wtasnosciach
technicznych produktéw, ale takze o
argumentach przemawiajacych za bu-
dowaniem domoéw w technologii M-C.

Przedstawilismy zatem zarys kampanii
majacej wspiera¢ Multi-Comfort, ale
réwniez liste atutéw tego standardu.
Kazde ze spotkan korczyto sie emo-
cjonujacymi warsztatami. Uczestnicy
mieli za zadanie przygotowac scenki,
w ktérych projektant przekonywat in-
westora do zalet projektu domu Multi-
Comfort.

Kolejnym wyzwaniem dla oséb biora-
cych udziat w warsztatach byto przy-
gotowanie trudnych pytan, jakimi mieli

zaskoczy¢ przedstawicieli naszych
marek. Pragniemy poinformowac, ze
nie udato sie nas zagia¢! W Supraslu,
podczas wycieczki z przewodnikiem,
poznalismy dodatkowo uroczg archi-
tekture miasta, a w Gliwicach nasi go-
$cie zobaczyli nowoczesng linie tech-
nologiczna wetny szklanej.

Jako podsumowanie warsztatéw niech
postuzy cytat z jednego z e-maili, kto-
ry otrzymali$my po warsztatach: ,My
réwniez pieknie dziekujemy za wspol-
nie spedzony czas - byto multisympa-
tycznie i multiinspirujgco”.

Henryk Kwapisz

Henryk.Kwapisz
@saint-gobain.com
‘ 4 r'

ISOVER dotaczyt do Klubu Milioneréw

asz zaktad ISOVER w Gliwicach
dotaczyt do Klubu Milioneréw -

specjalnej grupy jednostek pieczny, czego dowodem jest czton- | k
Saint-Gobain, ktére w szczegol- O\\\NQE kostwo w Klubie Milionerow,  €zekajaubraniarobocze oraz dodat-
ny sposob wyrdzniaja sie prze- 3 Z pewnoscia dotozymy wszel- kowe punkty, ktére mozna wymie-

strzeganiemzasad bezpieczen- =
stwa. Konsekwencja i dbatos¢

o bezpieczenstwo wszystkich
pracownikéw oraz naszego oto-

czenia od zawsze miata dla ISO-

VER priorytetowe znaczenie.
Pamietamy o nim podczas codziennego
wykonywania obowiazkéw, ale o jego
istocie chcemy nieustannie przypomi-
nac¢ réowniez Klientom i Wykonawcom.

Z duma mozemy sie teraz poszczycic¢
tym, ze nasz zaktad jest szczegodlnie bez-

kich staran, aby utrzymac

ten status, bedacy symbolem

L. uhonorowania naszej wielo-

9" letniej pracy na rzecz kultury
bezpieczenstwa w ISOVER.

Irena Mscichowska

Irena.Mscichowska@
saint-gobain.com
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Zaczynamy projekt

Z6tta Misja 2014! \ _

olejnyjuzrazlipiecisier- i
Kpier’\ to dla Ambasado-

réow ISOVER czas wielu ¢
wyzwan. Pietnastu studen-
téw kierunkéw zwigzanych
z budownictwem rusza w
Polske, by sprosta¢ posta-
wionym przed nimi wy-
zwaniom oraz zdoby¢ cen-
ne doswiadczenie.

Tegoroczna edycja skupio-
na jest na firmach wykonawczych

z branzy izolacji budowlanych. To do
nich witasnie - wtascicieli i fachowcéw
- maja dociera¢ nasi Ambasadoro-
wie, prezentujgc oferte ISOVER oraz
przede wszystkim, promujac program
partnerski dedykowany wykonaw-
com. Mistrzowie Izolacji, bo o tym pro-
gramie mowa, to atrakcyjna formutaw
nieskomplikowanej formie. Uczestni-
cy zbieraja etykiety z rolek i paczek
produktéw ISOVER, nastepnie za-
mieniajg je na wybrane z bogatego
asortymentu nagrody gwaranto-
wane. Finatem kazdej edycji, a zara-
zem punktem kulminacyjnym, jest
losowanie nagrody gtéwnej - w tej
edycji jest to samochodu roku 2014
- Ford Transit Connect.

Na czas Zéttej Misji wprowadza-
my specjalne warunki w programie
Mistrzowie lIzolacji. Kazdy wyko-
nawca, odwiedzony przez jednego z
naszych Ambasadoréw, bedzie miat
mozliwos¢ skorzystania z oferty pro-
mocyjnej. Na wysytajacych etykiety

niac¢ na atrakcyjne nagrody.

Zachecamy wszystkich do cieptego
przyjmowania naszych Ambasado-
réow oraz do korzystania z promog;ji!

Sebastian Dulik

Sebastian.Dulik@
saint-gobain.com . |
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Mistrzowie lzolacji - niezapomniany finat Il edycji

pierwszy weekend czerwca
W Mistrzowie lzolacji przybyli

na impreze finatowa Il edycji
Programu do hotelu Senator w DZwirzy-
nie. Warto podkresli¢, ze dopisata 100%
frekwencja, a uczestnikami byty najlep-
sze firmy wykonawcze z catej Polski.
Dystans do przebycia nie zniechecit na-
wet tych, ktérzy mieli do pokonania 200
km. Czy byto warto? Wystarczy zapytac¢
uczestnikéw wyprawy!

Jak to sie wszystko zaczeto?

Warunkiem otrzymania biletu wstepu
na wyjazd finatowy byto wziecie udziatu
w uruchomionej w pazdzierniku 2013
roku akgji ,Rekomendacja” w programie
Mistrzowie lzolacji i zajecie pierwszego
miejsca w jednym z 16 regionéw dystry-
bucyjnych ISOVER (decydowata ilos¢
zebranych w programie etykiet). Zapro-
szenie zostato przekazane na rece firmy
wykonawczej i przedstawiciela firmy
dystrybucyjnej z akcji ,Rekomendacja”.

Spotkanie rozpoczeto sie w sali kinowej
hotelu Senator. Podczas uroczystosci
nie zabrakto wspomnien zapisanych na
sciezce filmowej. Uhonorowano takze
przedstawicieli firm wykonawczych Cer-
tyfikatem Klubu Mistrzowie Izolacji -
Klubu, ktérego cztonkowie sg wyrdzniani
za doskonatg znajomosc zasad aplikacji i
montazu produktéw ISOVER.

Mistrzowie Izolacji to platforma
korzysci dla firm wykonawczych,
jakidystrybutorow

Osoby zapraszane na scene nie kryty
zadowolenia, ze ich codzienna praca
zostata doceniona. Bardzo duzym zain-
teresowaniem cieszyt sie zorganizowa-
ny specjalnie na te okoliczno$¢ pokaz
mody ubran roboczych o nazwie ,Pierre
ISOVER Collection”. Z petng $wiadomo-
$cig nazwany pokazem mody, poniewaz
wzory ubran powstaty w gtowie projek-
tantéw, a prototypy zostaty odszyte po
jednej sztuce z kazdego projektu. W roli
modeli mozna byto zobaczy¢ miedzy in-
nymi pracownikéw ISOVER, dla ktérych
byto to nie lada wyzwanie. Biorac pod

uwage reakcje sali, bardzo dobrze spet-
nili sie w tej niecodziennej roli. Ubrania
w potowie lica zostang zaprezentowane
na stronie programu www.najlepszeizo-
lacje.pl, gdzie bedzie mozna odda¢ gtos
na najlepszy stréj. Projekt z najwieksza
liczba gtoséw zostanie wprowadzony do
produkgiji, a cztonkowie klubu ,Mistrzo-
wie Izolacji” bedg wyrdzniac sie nie tylko
wiedzg i doswiadczeniem, ale réwniez
wygladem na budowie.

Wyprawa po dorsze

Jednym 2z wazniejszych elementow
wyjazdu byta wyprawa po dorsze. Na
brzegu kazdy z uczestnikéw miat swojg
strategie... jak ztowi¢ rybe. Niektorzy
byli przygotowani bardzo profesjonalnie
- tacznie z wtasnym sprzetem i sptawi-
kami. Pozostali liczyli na tytut ,farciarza”
JFarciarz” to uczestnik, ktéry ptynie na
dorsze pierwszy raz w zyciu i w trakcie
potowu wycigga najwiecej ryb i to te naj-
wieksze. W naszym przypadku byt to wy-
konawca z Matopolski - p. Maciej Pelczar.

Nie moglismy uwierzy¢ w
to, co widzieliSmy! Poja-
wity sie nawet domysty, ze
pod statkiem ptynie pte-
twonurek, ktéry podaje
ryby na haczyk. Battyk byt
dla nas taskawy, nie byto
osoby, ktora zakonczyta-
by potowy bez zdobyczy.
Wprawdzie nie zawsze
byt todorsz, ale kazdemu z
uczestnikéw udato sie co$
ztowi¢: dorsze, diabty, fla-
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dry i kawatek sieci - oto nasze tupy. Dla
bardziej odwaznych, tych, ktorzy ryzyko-
wali ze storicem, doszedt do tej kolekg;ji
czerwony odcien skory. Ryby filetowane
przez kapitana kutra trafity do gtebokie-
g0 mrozenia, tak, aby mogty by¢ prze-
transportowane do domoéw. Kilka godzin
spedzonych na morzu mineto bardzo
szybko - towienie ryb wciaga. Jak tylko
na statku pojawiat sie sygnat zezwalajacy
na wyrzucenie w morze sptawika, kazdy
stat przy swoim stanowisku prébujac
réznych technik, zeby poczué ciezar ryby
na koncu wedki. Spotkanie z kucharzem
ze wspolng przesztoscia to dla mnie wy-
jatkowa wartos¢ dodana tej wyprawy.

Emocjonujacy off-road

Podczas wyjazdu kazdy z uczestnikéw
mogt takze zmierzy¢ sie z btotem i woda
podczas off-road. Najtrudniejszy byt mo-
ment, kiedy samochdd zjezdzat w dot po
skarpie, a instruktor zabraniat naciskania
pedatu hamulca. Moglismy sie przekonac,
jak wazne jest zaufanie - samochdd sam
uregulowat predkosé,
mimo iz nachylenie byto
spore. Jedynie manewry
kierownicg  prowadzity
samochdd w miejsce, w
ktore mieliSmy nadzieje,
ze pojedzie. Posiadacze
4x4 okreslaja samochody
osobowe jako stoiki. Dla-
czego? Bo jak sie uderzy
to peka. Dla terenéwek
gatezie, wyboje czy bto-
to to chleb powszedni.




Nalezato jedynie uwazadé, zeby nie
dostac gatezig przez otwarte okno.
Whyciagarka czy szekle to podsta-
wowy ekwipunek, ktérego uzywa
sie, zeby pokonac trudng przeszko-
de, kiedy kota kreca sie w miejscu.
W pewnym momencie wydawato
sig, ze jednak natura pokona samo-
chéd - nic bardziej mylnego - dzie-
ki wzmocnieniu wyciagarki, samo-
chod przeptynat po przeszkodzie.

Black jack czy ruletka?

Po tak ogromnych emocjach wrdciliSmy
do hotelu na zastuzony odpoczynek.
Spacer po plazy w piekny stoneczny
wieczor byt bonusem od pogody. Nawet
zamoczenie nég w morzu nie spowodo-
wato traumatycznych wspomnien. Byto
bajecznie, a czekaty nas kolejne atrakcje
z hazardem i degustacja whisky. Swiado-
mos¢, ze mozemy zostac bankrutami bez
konsekwencji, wprawiata nas w wySmie-
nity humor i zachecata do odwaznego
obstawiania na stole do black jacka czy

w ruletce. Na koncu odbyto sie losowanie
pieknego modelu BMW, ktory trafit do
rak firmy wykonawczej z wojewddztwa
Swietokrzyskiego.

Mistrzowie Izolacji - Ill edycja

Obecnie trwa trzecia edycja programu
Mistrzowie Izolacji, gdzie gtéwna nagro-
dajest Ford Transit Connect - Samochéd
Roku 2014. Uczestnicy naszego wyjazdu
sg juz bardzo aktywni i zaangazowani w

wysytanie etykiet, bo wiedza, ze
warto. Mamy nadzieje, ze ten
artykut trafi w rece firm, ktérych
prostota zasad i atrakcyjnos¢
nagréd, od mercedesa sprintera,
ktérego wylosowata w pierwszej
edycji firma Terom, po wyjazd na
potéwdorszawfinale Il edycjiczy
Forda Transit Connect - nagrode
gtéwna Il edycji, przekonaja do
wziecia udziatu w Programie.

Warto sledzi¢ aktualnosci Pro-
gramu. Podczas swieta futbolu w
Brazylii w zaktadach bukmacherskich dla
uczestnikéw Programu do wygrania sa
dodatkowe punkty oraz brazuca.

Wszystkie szczegdty mozna znalezé w
materiatach informacyjnych oraz nastro-
nie www.najlepszeizolacje.pl.

Monika Naczenska

Monika.Naczenska@
saint-gobain.com

grudnia 2013 r., podczas gali
wienczacej rozstrzygnie-
cie konkursu Saint-Gobain i

KAPE ,Zbuduj z nami swéj komfortowy
dom”, odbyta sie tez ceremonia wre-
czenia gtéwnej nagrody w rywalizacji
dziennikarzy towarzyszacej konkursowi.
Zurnaliéci mogli zgtosi¢ po dwa artykuty
na tematy zwigzane z budownictwem
energooszczednym. Przyktadowo mo-
gli napisac¢ o: ,Budowie doméw jedno-
rodzinnych w standardzie NF - 15 lun

NF-40", ,Zasadach budowania
jednorodzinnych domoéw ener-
gooszczednych”, ,Domach w
standardzie Multi-Comfort”, lub
»Energooszczednos¢ a komfort
uzytkowania”.

W konkursie zwyciezyt redak-
tor Andrzej Papliniski, kierownik
dziatu publicystyki miesieczni-
ka Murator i Telewizji Budow-
lanej Muratora. Nagrodg byt
dwudniowy wyjazd do Francji,
podczas ktérego zaprezento-
walismy dom Multi-Comfort w Beauco-
uze i Centrum Innowacji Saint-Gobain -
Domolab w Paryzu. Wyjazd miat miejsce
W maju, bo jak ttumaczyt nam zwyciezca,
w tym miesigcu s dtugie dni, wiec bedzie
miat znakomite o$wietlenie do robienia
zdje¢. ISOVER zaréwno w Beaucouze,
jak i w DomoLab prezentuje swoje inno-
wacyjne rozwigzania dla komfortowych
doméw. Szczesliwie pogoda dopisata, a
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plan, cho¢ napiety, zostat zrealizowany w
100%. Swoje odczucia pan Andrzej wyra-
zit nastepujaco: ,Duzo wrazen i podziw,
jak duza i innowacyjng firmg jest Saint-
Gobain”.

. o ‘
Henryk Kwapisz o
Henryk.Kwapisz@ vy
saint-gobain.com N/
ol /)
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Konkurs Multi-Comfort House dla studentéw - edycja 2014

tym roku odbyta sie juz 10.
W edycja miedzynarodowego

konkursu dla studentéw -
ISOVER Multi-Comfort House. My, jako
polska druzyna, mielismy okazje bra¢ w
niej udziat po raz trzeci.

Dla przypomnienia - jest to konkurs dla
studentow uczelni technicznych, a tema-
ty prac sg kazdorazowo zwigzane z rze-
czywistym problemem architektoniczno
-budowlanym w wybranym miejscu na
Swiecie. Tego roku zadaniem konkurso-
wym byto wykonanie i zaprezentowanie
koncepcji architektonicznej szkoty pod-
stawowej wraz z przylegtym terenem w
miejscowosci Gaziantep (Turcja).

Podobnie jak w poprzed-
nich latach kryteriami
oceny prac byty walo-
ry architektoniczne,
techniczne i konstruk-
cyjne, ze szczegdlnym
uwzglednieniem zatozen
koncepcji ISOVER Mul-
ti-Comfort House (ener-
gooszczednosé, komfort
akustyczny i termicz-
ny, dostepnos¢ sSwiatta
dziennego, bezpieczen-
stwo pozarowe) i wyko-
rzystaniem rozwiazan
ISOVER.

Mito nam poinformowac, ze w krajowej
edycji konkursu udziat wzieto az 21 ze-
spotéw z Politechnik Slaskiej, Krakow-
skiej i Wroctawskiej, a nagrodzonymi
zespotami zostaty:

Miejsce I: Pani Patrycja Pokrzywa i
Pani Karolina Chodura z Politech-
niki Slaskiej, opiekun Pandrinz.
arch. Jan Kubec

Miejsce Il: Pani Edyta Wisniewska,
Pani Magdalena Orzet i Pan Filip
Potoczek z Politechniki Slaskiej,
opiekun Pandr inz. arch. Tomasz
Wagner

Miejsce Ill: Pani Brygida Zawadz-
ka, Pan Duong Vu Hong i Pan Mi-
chat Sapko z Politechniki Slaskiej,
opiekun Pan mgr inz. arch. Andrzej
Duda

Zwycieskie zespoty wraz z opiekunami
wziety udziat w miedzynarodowej edycji
konkursu, ktéra odbyta sie w dniach 28-
31 maja 2014 w Bukareszcie.

Przed miedzynarodowym jury, w skfad
ktérego weszli m.in. przedstawiciele or-
ganizatora: delegaci ISOVER Saint-Go-
bain, architekci oraz reprezentanci landu
w Turcji, swoje prace prezentowali stu-
denciz 22 krajéw.

Konkurs spotkat sie z bardzo duzym za-
interesowaniem ze strony studentéow. O
nagrode gtéwna walczyto 59 zespotow,
w tym reprezentanci m.in. Chorwacji,
Kirgistanu, czy Belgii.

Nagrode gtéwnga jury przyznato repre-
zentantom z Francji, druga nagroda tra-

LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl

fita w rece zespotu z Czech, a trzecia do
Rumunii. Pomimo braku nagréd w tym
roku jestesmy dumni z poziomu, jaki za-
prezentowali nasi studenci, wyrdzniajacy
sie na tle innych zespotéw innowacyjno-
$cigi autoprezentacja.

Podczas tych kilku dni spedzonych w
Bukareszcie, oprécz intensywnych zma-
gan konkursowych, na studentéw i po-
zostatych uczestnikéw czekaty réwniez
inne atrakcje. Cata grupa miata okazje
poznac miasto i jego historie, zobaczyc i
zwiedzi¢ Patac Parlamentu - najwiekszy
w Europie i drugi co do wielkosci na swie-
cie budynek publiczny, skosztowac¢ miej-
scowych specjatéw czy podziwiaé pokaz
tancow narodowych.

Jak podkreslito jury - wszyst-
kie zespoty okazaty sie zwy-
ciezcami. Prace konkurso-
. we zostang pokazane na
| specjalnej wystawie w Turcji,
a pamiatke z konkursu bedzie
stanowita ksigzka pokonkur-
sowa prezentujgca wszystkie
finatowe prace.

Osoby zainteresowane kon-
kursem oraz pomystami
ksztattowania  przestrzeni
przez przysztych projektan-
téw zachecamy do obejrzenia
prac, ktére naptynety do nas
na etapie krajowym. Zostang one wkrét-
ce pokazane na wystawie organizowanej
przez Wydziat Architektury na Politech-
nice Slaskiej, a zaraz potem mozna je be-
dzie obejrzeé¢ w naszym nowym Centrum
Szkoleniowym ISOVER.

W przysztym roku planowana jest kolej-
na, 11. juz edycja konkursu ISOVER Mul-
ti-Comfort House, do udziatu w ktérej juz
teraz serdecznie zapraszamy.

Wiecej informacji na stronie internetowej:
www.isover-students.com

Anna Gil

Anna.Gil@saint-gobain.com




Nowy cennik ISOVER - czytelnie i jeszcze bardziej komfortowo!

aprezentowalismy juz kolejng od-

stone cennika ISOVER, a wraz z

nim, w odpowiedzi na potrzeby
rynku, jeszcze szersza oferte oraz pewne
zmiany w asortymencie. Nowe opakowa-
nia zbiorcze Super-Maty oraz Profit-Ma-
ty, czyli znaczne oszczednosci w kosztach
magazynowania i transportu przy zacho-
waniu doskonatej mechaniki produktéw.
Juz niebawem Super-Mata dostepna
bedzie w grubosci nawet 230 mm, z
kolei Profit-Mata - do 250 mm. Jest to
kontynuacja oferty spdéjnej z rozwojem
budownictwa energooszczednego, czyli
izolowanego ,lepiej i grubiej”.

Spektakularng propozycja jest réwniez
nowa generacja ISOVER Vario. System
pod nazwa Xtra Safe to nie tylko nowa,
inteligentna membrana paroizolacyjna
0 jeszcze szerszym zakresie zmiennego
oporu dyfuzyjnego, ale réwnie wazne ak-
cesoria zapewniajace konieczng szczel-
nos¢ przegrody, a jednoczes$nie znaczna
poprawa komfortu aplikacji systemu
dzieki zastosowaniu w montazu nowo-
czesnej tasmy ISOVER Vario Xtra Fix.

Méwigc o systemie Vario nalezy tez
zwroci¢ uwage na nowa oferte wysoko-
paroprzepuszczalnych, mocnych i sku-
tecznych membran wiatroizolacyjnych,
czyli Draftex premium oraz Draftex

SUPER-MATA

Mata z wetny mineralnej otrzymanej z wtokien szklanych

o doskonatych wtasciwosciach izolacyjnych.

profi. Dzieki nim izolowana przegroda
bedzie jeszcze lepiej funkcjonowata w
czasie. Nowoczesne izolowanie to réw-
niez minimalizacja i eliminacja mostkéw
cieplnych - stad oferta zaslepek z wetny
mineralnej skalnej TF Profi.

Komfort to takze dbatos¢ o akustyke.
Niedawno ukazato sie kolejne wydanie
zeszytu z cyklu ,Matrix” z rozwigzaniami
dlaizolacji akustycznej podtég. W slad za
nim oferta na doskonate produkty z wet-
ny mineralnej szklanej pod nazwa TDPT,
jak réwniez nowa grubos¢ Stropotermu,
ktéry dostepny jest juz od 30 mm.

Myslac o komforcie pamietamy nawet o
pozornie niewaznych detalach. Stucha-
my naszych klientéw, ktérzy np. wska-
zywali na niewystarczajgco doskonata
czytelnos¢ naszych etykiet na opakowa-
niach jednostkowych, stad tez nowe roz-
wigzanie. Juz od czerwca wiekszosé
naszych produktéw z wetny mineralnej
szklanej bedzie miata nowe duze i lepiej
czytelne etykiety.

Ponadto nasi klienci bedg mogli swobod-
nie odszyfrowac kod produktu, w nowym
cenniku doktadnie opisujemy zawarte w
nim symbole.

Na lojalnych i zaangazowanych wyko-
nawcéw czeka zaproszenie do kolejnej,

Szybki montaz — nie wymaga sznurkowania. NOWE
GRUBOSCI
Super-Mata

o EEE

dachy skosne  stropy

Cennik |

Oferta p

duktow |

h ISOVER

Cennik wazny od 30.04.2014

Isover

SAINT-GOBAIN

jeszcze ciekawszej odstony programu
Mistrzowie lzolacji. Zbierajac etykiety
mozna zdoby¢ wiele interesujacych na-
grod, a ponadto wzigé udziat w losowa-
niu samochodu dostawczego. Tym ra-
zem jest to Samochdd Roku 2014 - Ford
Transit Connect.

Ponadto, w najnowszym wydaniu trady-
cyjnie znajdziemy szereg przydatnych
informacji dotyczacych m.in. wzoréw re-
klam, mozliwosci zamawiania gadzetéw
ISOVER, ogélnych warunkéw dostaw,
odpowiedniego sktadowa-
nia naszych produktow i
wiele, wiele innych.

podtogi
miedzy legarami . .
e Przez lata cennik zawierat
gtéwnie oferte produkto-

wa. Obecnie jest to kata-

numer kategoria | wymiary grubosc | m?/ m?/ il.rolek /| cena TERAZ POLSKA j i A
produktu dostaw [mm] [mm] | opak. | pal.(MPS) % pal. [zt/m?] Iog pr(?dUktOW’ rOZWIQZ’an
izolacyjnych, argumentow
101205730 A 9500/1200| 50 |11,40| 273,60 | 1,50 24 12,90 . £
I CZgSCI oferowanego ser-
101205740 A 4500/1200| 100 | 5,40 | 129,60 | 3,00 24 25,20 . ISOVER. tak .
101205750 A 3100/1200| 150 | 3,72 | 89,28 | 4,50 24 37,55 wisu » 12 . Wa.ZnegO
101205760| A  |2600/1200| 180 | 3,12 | 74,88 |545| 24 | 44,40 W dOber' "OZ\’NOJu biznesu
101205770| € |2400/1200| 200 | 2,88 | 69,12 |6,05| 24 | 49,30 = naszych klientow.
101205780 G 2200/1200| 230 | 2,64 | 63,36 | 6,95 24 56,70 » « :
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Polska Norma: PN-EN 13162:2013 (IDT. EN - 13162:2012) 1
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Budujemy rados¢ dzieciom - finat aukcji z udziatem ISOVER!

lejna akcja charytatywna z udzia-

tem ISOVER okazata sie sukcesem.
26 kwietnia, podczas tegorocznych Kra-
kowskich Targéow Budownictwa, odbyt
sie finat aukgji ,Budujemy Rados¢ Dzie-
ciom”. Wystawiony
na sprzedaz drew-
niany dom, wyposa-
Zony przez sponso-
row, m.in. ISOVER,
zostat zlicytowany
za 68000 zt! Catko-
wity dochéd prze-
Zznaczony zostanie
na rzecz budowy
Centrum  Opieki

Jestes’my bardzo szczesliwi, ze ko-

Wyreczajacej dla Przewlekle i Nieule-
czalnie Chorych Dzieci w Krakowie.
Zwyciezca aukcji otrzymat projekt ar-
chitektoniczno-budowlany, konstrukcje
budynku z drewna s$wierkowego oraz
materiaty do wykonczenia i wyposazenia
domu o powierzchni ponad 75 m?, w tym
wysokiej jakosci izolacje cieplng budynku

ufundowang przez ISOVER. Na koniec
akcji wszystkim sponsorom wreczone
zostaty pamiatkowe dyplomy oraz drew-
niane miniaturki wylicytowanego domu.

Pomystodawcy i gtéwnym fundatorem
organizowanej po raz drugi akcji jest
Wojciech Metel oraz firma FPHU DRE-
WDOM - Metel. Wspétorganizatorami
sg Centrum Targowe Chemobudowa
oraz Matopolskie Hospicjum dla Dzieci.
Aukcje prowadzit Sebastian Watroba.

Stawomir Kocur

Slawomir.Kocur@
saint-gobain.com ‘

ISOVER w akcji - Motoserce 2014

golnopolska akcja Motoserce co
Oroku odbywa sie w ponad sie-

demdziesieciu miastach. Miedzy
innymi w pieknej scenerii zabytkowego
zamku Chudowa, gdzie pod Patronatem
Generalnym Kongresu Polskich Klubéw
Motocyklowych oraz PCK, zbieranie
krwi koordynowat Klub Motocyklowy
Fire Birds MC Poland z Zabrza.

W tym roku kilkuset motocyklistow i bli-
sko trzy tysigce oséb wzieto udziat w re-
gionalnej edycji akcji wspierajacej krwio-
dawstwo - Motoserce 2014. Pobrana
krew trafi do najbardziej potrzebujgcych.
Zebrano w tym dniu az 35 litréw i jest to
rekordowa ilos¢ - na zadnym Motosercu
w 2014 roku nie oddano jej tak wiele.

Z uwagi na ograniczong przepustowosc
krwiobuséw krew mogto oddac jedynie
81 0s6b, cho¢ chetnych byto znacznie
wiecej. Sytuacje, w ktorych kazda kropla
jest na wage ztota, a kazdy litr moze ura-
towac czyjes zycie, zdarzaja sie kazdego
dnia. Szczegdlnie tragiczne jest, gdy z
powodu braku krwi odchodzg dzieci. To
witasnie réwniez dla nich po raz kolejny
krew oddali wszyscy zmotoryzowani.
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Niezmiernie wazne, ze wspieranie krwio-
dawstwa jest po stronie nie tylko insty-
tucji medycznych - jak patronat Slaskiej
Okregowej Rady Krwiodawstwa PCK. Te
szczytna akcje wspieraja preznie takze fir-
my. Wsréd nich nie mogto zabraknac ISO-
VER. Akcja miata ogélnopolskie wsparcie
medialne m.in. ze strony stacji AntyRadio.

Motoserce odbyto sie w wyjatkowym
dniu - w Dniu Dziecka. Akcja zwraca
uwage na problem braku krwi w polskich
szpitalach. Dedykowana jest w szczegél-
nosci dzieciom, dlatego zbiorkom krwi
towarzyszyto wiele atrakcji: wystepy
zespotéw dzieciecych, liczne konkursy
dla najmtodszych, pokazy ratownictwa,
pokazy motocyklowe, koncerty. Dzieki
partnerstwu Towarzystwa Przyjaciét
Dzieci impreza nabrata charakteru in-
tegracyjnego. Przez caty dzien organi-
zowane byty gry i zabawy, oraz stoiska
rekodzielnicze dla najmtodszych i niepet-
nosprawnych uczestnikow.

Olga Mazurek ﬂl

Olga.Mazurek@
saint-gobain.com
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ISOVER wspiera mtode talenty -

czerwca 2014 roku w Gili-
wickim Teatrze Muzycznym
odbyta sie IX edycja corocz-

nej Gliwickiej Gali Mtodych Talentow
LZwiastuny 2014". Pomystodawcy Gali
jest Anna Krasowska, dyrektor Szkoty
Podstawowej nr 21 w Gliwicach.

L2Zwiastuny” to impreza, ktéra co roku
pozwala dzieciom i mtodziezy szkolnej
pokazac sie szerszej publicznosci. Przy-
gotowani przez opiekunéw i nauczycieli
mtodzi ludzie prezentujg swoje zdolnosci
$piewajac, grajac na instrumentach, tan-
€zac, recytujac wiersze czy odgrywajac

role aktorskie. W holu teatru rozstawio-
no przerdzne fotografie i inne formy pla-
styczne autorstwa dzieci i mtodziezy.

Tegoroczna uroczystos¢ rozpoczeta sie
od powitania przez pania Anne Kra-
sowska uczestnikéw i gosci Gali. Ponad-
to podziekowano dyrektorom szkét i
przedszkoli oraz opiekunom mtodych
talentéw za przygotowanie dzieci do
uroczystosci i wktad w ich rozwéj. Pod-
opiecznym gliwickich placéwek oswia-
towych wreczono dyplomy i statuetki
»+Zwiastuna”. Nastepnie cata sala okla-
skiwata kolejne wystepy najmtodszych.
W czescifinalnej ,Zwia-
stunéw” zaproszono na
scene przedstawicieli
sponsoréw  Gliwickiej
Gali Mtodych Talen-
téw. W podziekowaniu
kwiaty wreczyli Prezy-
dent Miasta Gliwice,
Zygmunt Frankiewicz
i dyrektor Anna Kra-
sowska.

~Zwiastuny 2014”

Mozliwos¢ udziatu w uroczystosci to dla
ISOVER ogromne wyréznienie i przyjem-
nos¢. Wspieramy wiele inicjatyw zwiaza-
nych z najmtodszymi i mtodzieza szkolna
oraz studencka - w obszarach sporto-
wych, naukowych czy wtasnie artystycz-
nych. Idea pomocy w doskonaleniu talen-
toéw i pasji doskonale wpisuije sie réwniez
w wizje ISOVER, ktéry poswieca wiele
uwagi istocie pracy i konsekwencji, aby
tworzy¢ innowacyjne rozwiagzania i kre-
owac nowe lepsze standardy.

Pawet Polak

Pawel.Polak@
saint-gobain.com | 3

ISOVER CUP w Zielonej Gorze

Co ISOVER ma wspdlnego z rakie-
tami? Ano wiecej, niz mogtoby sie
wydawacd! Dodajmy, ze chodzi o
rakiety tenisowe w rekach naszych Part-
neréw Handlowych, przybytych na mini-
turniej ISOVER CUP 2014 towarzyszacy
Miedzynarodowym Mistrzostwom Zie-
lonej Gory w tenisie LOTTO CUP 2014
- Womens Circuit 10.000%, ktéry odbyt
siewdniach 10-17 maja2014r.

A )

e SAINT-GOp,

SANT-Gon

ISOVER nieustannie wspiera sportowg
rywalizacje, dlatego byliSmy obecni na
Turnieju zaréwno jako jego sponsorzy,
wierni kibice, jak réwniez jako uczestnicy
miniturnieju ISOVER Cup 2014. Po emo-
cjonujacych rozgrywkach pierwsze miej-
sce zajat Pan Zbigniew Wegtowski (Ar-
tivent), drugie - Pan Michat Zieba (CAP
Metbud), a trzecie - Pan Rafat Tartanus
(Tarti). Serdecznie gratulujemy!

Gtéwny turniej zorganizowano ze spo-
rym rozmachem. Na 10 kortach MOSiR
wystartowato 90 tenisistek z 18 krajow.
Zwyciezczynig zostata zawodniczka z
Rosji - Natela Dzalamidze. Polka, Nata-
lia Siedliska, triumfowata natomiast w
finale debla. Organizatorzy LOTTO CUP
zadbali réwniez o szereg atrakcji i imprez
towarzyszacych, wsréd nich m.in.: loso-

wanie samochodu osobowego Mazda 6,
bieg Australijski dla amatorow, turniej
golfa, turniej tenisowy jednego gema dla
amatoréw oraz najwieksze w Polsce mia-

steczko zabaw dla dzieci.

Olga Mazurek

Olga.Mazurek@
saint-gobain.com
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ISOVER na sportowo

maja w Szczyrku odbyt sie
towarzyski mecz pitkarski,
ktéremu z przyjemnoscig

patronowalismy jako sponsorzy. Na mu-
rawie z bytymi reprezentantami Polski -
Ortami Gorskiego - spotkata sie druzyna
Przyjaciét Centralnego Osrodka Sportu
w Szczyrku. Wéréd nich byli pracownicy
ISOVER - mitosnicy sportu i rywalizacji

l,

A Sebastian Dulik z gwiazdami

w duchu fair play, Sebastian Dulik oraz
Benedykt Korduta. Druzyne wsparli tak-
ze m.in. trener kadry skoczkéw - tukasz
Kruczek, jego dwaj podopieczni - Ma-
ciej Kot i Jan Ziobro, najlepszy polski al-
pejczyk - Maciej Bydlinski, byty pitkarz
Piasta Gliwice - Jarostaw Kaszowski, a
takze mistrz olimpijski w zapasach - Ry-
szard Wolny.

Mecz byt niezwykle emocjonu-
jacy, a zawodnicy nie pozwolili
kibicom na nude - do bramek
wpadfo az dziesie¢ goli! Jed-
nego z nich strzelit Sebastian
Dulik, zdobywajac tym samym
honorowy punkt dla druzyny
Przyjaciét Centralnego Osrodka
Sportu w Szczyrku.

Nie wynik tej rozgrywki byt jednak naj-
wazniejszy, ale mozliwos¢ wspdlnego
spotkania, ktére stato sie pretekstem
do s$wietnej zabawy, a takze wsparcia
najbardziej potrzebujacych. W ramach
przedsiewziecia organizowanego przez
Centralny Os$rodek Sportu w Szczyrku
odbyta sie licytacja pamigtek druzyny
Ortéw Goérskiego - pitek i koszulek z
podpisami reprezentantéw Polski. Srodki
uzyskane z aukcji przeznaczono Stowa-
rzyszeniu ,Zbdja Szczyrka’, prowadzace-
mu dziatalnos¢ charytatywna.

Sebastian Dulik

Sebastian.Dulik@
saint-gobain.com

Mistrzowskie spotkanie w ISOVER

rzez caty sezon zimowy z zapar-
Ptym tchem $ledziliSmy zawody w

skokach narciarskich z udziatem
naszych polskich skoczkéw. Jako spon-
sorzy Kamila Stocha byli$my szczegélnie
dumni i wzruszeni, gdy siegat on - dwu-
krotnie! - po ztoty medal olimpijski oraz
Krysztatowa Kule Pucharu Swiata. Kie-
dy w kwietniu Kamil Stoch i Stefan Hula
przyjeli nasze zaproszenie i odwiedzili
zaktad ISOVER w Gliwicach, wydarzeniu
towarzyszyto wiele niezapomnianych
chwil.

Skoczkowie przyjechali do ISOVER,
aby spotkac sie z catym naszym zespo-
tem, opowiedzie¢ o emocjach podczas
startéw w zawodach, drodze do spor-
towych sukcesow oraz kulisach zycia
sportowcow. Kamil Stoch z Zzong Ewa
Bilan-Stoch, Adam Bilan oraz Stefan
Hula wraz z zong Marceling zostali uro-
czyscie przywitani przez dyrektora ISO-
VER, Filipe Ramosa. Wspdlnie jeszcze
raz powrociliémy do najbardziej emo-
cjonujacych chwil ostatniego sezonu
ogladajac prezentacje filmowa ze zwy-
cieskich wystepéw. Panowie podzielili
sie z nami wrazeniami z tych najwaz-
niejszych wydarzen, a takze ze wspot-
pracy z ISOVER. Nastepnie nadeszta
dtugo wyczekiwana przez nasz zespot
chwila. Podczas otwartego spotkania z
pracownikami kazdy mégt zadac pyta-
nie sportowcom, poprosi¢ o autograf i
zrobi¢ sobie pamigtkowe zdjecie. Na za-
konczenie chcieliSmy pokaza¢ gosciom
sserce” ISOVER zapraszajgc ich do
zwiedzenia nowe;j linii produkcyjnej, co
spotkato sie z niematym entuzjazmem.
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Wracajac do codziennych obowigzkéw
po tak niezwyktym spotkaniu bylismy
petni pozytywnych wrazen i emocji oraz
dumni z tego, ze ISOVER to wiecej niz

izolacja.

Olga Mazurek

Olga.Mazurek@
saint-gobain.com
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,Najcieplejszy Dom z ISOVER”
- rozmowa z laureatem Il edycji konkursu

Pan Aleksandros Sidiropulos jest lekarzem. Wkrétce wprowadzi sie
do nowo wybudowanego domu w Gotawicach Pierwszych. To dom
szczegolny - znakomicie ocieplony, czemu zawdziecza pierwsze
miejsce w lll edycji konkursu ,,Najcieplejszy dom z ISOVER”.

Wojciech Lyszczyna: Dzien dobry! Na
wstepie gratuluje serdecznie zwyciestwa w
konkursie ,Najcieplejszy dom z ISOVER”.

Aleksandros Sidiropulos: Dziern dobry
Panu, dziekuje za gratulacje - bardzo mi
mito. Wygrana niezwykle ucieszyta za-
réwno mnie, jak i moja zone. Z zawodu
jestem lekarzem, moja praca to tez cze-
ste dyzury, jestem w rozjazdach. Dlatego
zona jest zaangazowana w budowe i wy-
konczenie naszego domu réwnie mocno
jakja.

Czy moze Pan zdradzié, co sktonito Pana
do wziecia udziatu w konkursie? Czy znat
Pan wczesniej marke ISOVER?

Tak, znatem ISOVER juz wczesniej, sty-
szatem dobre opinie, a teraz przy bu-
dowie domu nadarzyta sie okazja, zeby
wyprébowad, ile w nich prawdy. O kon-
kursie dowiedziatem sie w warszawskiej
hurtowni Cemhurt, gdzie zaopatruje sie
w materiaty budowlane. Wiedzac, ze za-
mierzam ocieplac¢ dom, i ze zalezy mi na
dobrych materiatach, pracownik Cem-
hurtu polecit mi wetny ISOVER do $cian
zewnetrznych i na poddasze, a dodatko-
wo poinformowat o mozliwosci udziatu
w konkursie ISOVER.

W.S.: Wedtug zasad konkursu - przypo-
mnijmy - nagradzamy domy najlepiej
zaizolowane, czyli zwyciezajq materiaty o
niskiej lambdzie i odpowiedniej grubosci.
Co Panstwo wybrali?

STOPKA
REDAKCYJNA

Zdecydowalismy sie na Polterm MaxPlus
0 grubosci 25 cm na $ciany oraz 35 cm
wetny Super-Mata w dwdch warstwach
w dachu. To solidne ocieplenie, znacznie
ograniczajace straty ciepta. No i - jak sie
okazato - posiada parametry odpowied-
nie, zeby wygrac konkurs! Oprécz wetny
mamy tez paroizolacje ISOVER Vario -
wilgo¢ nam niestraszna. Taka inwestycja
wymagata zapoznania sie z tematem,
zastanowienia i podjecia Swiadomej de-
cyzji - bardzo pomocny byt na tym etapie
sprzedawca z Cemhurtu, a dodatkowo w
sprawe zaangazowat sie Doradca Tech-
niczny ISOVER. Mozna byto liczy¢ na
jego fachowos¢ oraz pomoc - czy to tele-
fonicznie, czy nawet kilkakrotnie odwie-
dzit nas na miejscu i doradzit.

Domyslam sie, ze materiaty izolacyjne to
nie jedyny przejaw dbatosci o oszczednosc¢
enerdii i niskie rachunki za ogrzewanie -
czy tak?

Rzeczywiscie - zadbalismy nie tylko o
izolacje $cian i dachu, ale réwniez o po-
tréjne szyby, wydajnginstalacje kominko-
wa czy dobry kociot opatowy. Planujemy
tez uruchomi¢ solary. Mieszkam na wsi,
lubie oddychaé swiezym powietrzem,
wiec nie do korica odpowiada mi zycie
caty czas za zamknietymi oknami, dlate-
go nie zdecydowatem sie na rekuperacje,
ktératego wymaga. Jednak kiedy oknasa
zamkniete, to szczelne drzwi i okna, oraz
oczywiscie wetna ISOVER, chronig przed
stratami ciepta.

Redaktor naczelna: Olga Mazurek

Cztonkowie redakcji: Ewa Brys, Sebastian Dulik, Anna Gil,
Stawomir Kocur, Marek Kolarz, Benedykt Korduta, Henryk Kwapisz,

Sidiropulos to nietypowe na Mazowszu
nazwisko, prawda?

Czuje sie Polakiem, tak zostatem wycho-
wany. Urodzitem sie na Podlasiu, gdzie
spedzitem dziecinstwo, ale moj ojciec
pochodzit z Grecji, wiec mam w potowie
greckie pochodzenie.

Ajesli miatby Pan wskazac cos, co szczegolnie
ceni Pan sobie, myslqgc o Grecji - co by to byto?

Na pewno klimat - no i fantastyczna
kuchnia!

Bardzo dziekuje za rozmowe.

A.S.: Dziekuje réwniez!

LAUREACI Il EDYCJI KONKURSU

1. Aleksandros Sidiropulos adres inwestycji
Gotawice Pierwsze, zakupy ISOVER w Cem-
hurt Warszawa, zastosowanie ISOVER: Scia-
ny zewnetrzne 25 cm Polterm Max Plus, dach
skos$ny 35 cm Super-Mata.

2. Jacek Fopke adres inwestycji Chwaszczy-
no, zakupy ISOVER w BAT oddziat Kokoszki.

3.Mateusz Zagata adres inwestycji Morawica,
zakupy ISOVER w KCMB Wykonczeniéwka.

Rozmawiat:

Wojciech Lyszczyna

Wojciech.Lyszczyna@ [
saint-gobain.com Q
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NAJWAZNIEJSZE JEST
NIEWIDOCZNE DLA OCZU

»Zaufaj doswiadczeniu ekspertow”

W“fﬁx o o

Rozwiazania ISOVER w Twoim domu s3
»niewidoczne dla oczu”, gwarantujg jednak
najwyzszej jakosci komfort ciszy i ciepta.
Wybierz lepie;.
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