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Szanowni Panstwo!

Szanowni Panstwo!

iele codziennych czynnosci wykonujemy w otoczeniu nad-
W miernego hatasu, ktory niekorzystnie wptywa na nasze zdro-

wie. Bezpieczny i komfortowy poziom natezenia dzwiekow
nie powinien przekraczac¢ 70 dB, a chociazby szum uliczny szacowany jest
na poziomie 90 dB. Jakie s3 tego skutki? JesteSmy zmeczeni, rozdraznieni,
mamy problemy z koncentracja, nauka i efektywna praca. W wielu przy-
padkach wytchnienia nie znajdujemy réwniez w domu czy mieszkaniu,
w ktérym nie zadbano o odpowiednia izolacje akustyczna. Aktualne wy-
magania prawne, jakie muszg spetnic przegrody pod wzgledem izolacyjno-
$ci akustycznej, sa czesto niewystarczajace do uzyskania petnego komfortu
akustycznego.

Majac na uwadze skale problemu, zespét ISOVER przy wsparciu innych

marek Grupy Saint-Gobain prowadzi szereg dziatan, ktérych celem jest

,, podniesienie poziomu spotecznej Swiadomosci w zakresie ochrony przed

hatasem. Coraz gtosniej méwimy o wiasciwej izolacji akustycznej dla

budynkéw mieszkalnych i uzytecznosci publicznej. Chcemy tworzyé przy-

; 4 sztosé, w ktérej domy i budynki beda nie tylko energooszczedne, este-
C/ ) /< tO rz V S Q tyczne i trwate, ale takze komfortowe pod wzgledem akustyki.

WVS tg rC/d ]QC O Zapr:f\szam do lektury nowego numeru naszeg’o biuletynu Le‘zpi.ej Razem,
. w ktérym podsumowujemy kolejny sezon wspdtpracy z polskimi skoczka-
mi - Kamilem Stochem i Stefanem Hula, kampanie internetowa promujaca
szaleni, by
T witryny isover.pl i e-isover.pl, dziatalno$¢ Centrum Szkoleniowego ISOVER
< LS oraz akcje przeprowadzong wraz z Fundacjg Ewy Btaszczyk - ,Akogo?’,
Tl VS /6 C’ €5 Q podczas ktérej zebralismy ponad 60 000 zt na rzecz Kliniki Budzik. Méwimy
/ / | A takze o naszym nowatorskim rozwigzaniu do nakrokwiowej termomoder-
W5 ta nie zZmienic nizacji dachu skosnego - systemie RENOVER, opowiadamy o niezwyktym
20 A Jl . marzeniu, ktére mielismy zaszczyt spetié i nieskromnie, ale jak przystato
SWid J[f S Q tym / ) na lidera, chwalimy sie nagrodami oraz inicjatywami, ktére odniosty sukces.
/< fé [ ZV g O Na oktadce 15. Numeru Lepiej Razem zwyciezczynie krajowego etapu
— ; o konkursu Multji-Comfort House dIa, studentéw architektury: Magdalena
8‘ 7mienia j Q Baran i Marta Zwaka z Politechniki Slaskiej wraz z dr inz. arch. Andrzejem

Duda. Gratulujemy.

Steve Jobs W |m|en,|u.zesp‘o’ru ISOV.EF.{ i redakcji Lepiej Razem zycze Panstwu czerpa-
nia radosci z kazdego dnia i zachecam do lektury.

www.isove

Serdecznie pozdrawiam,

Benedykt Korduta
Dyrektor Marketingu
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KILKA PYTAN DO...

Ryszarda Jelonka, Dyrektora Sprzedazy ISOVER

))

Wspdlna praca, poznawanie rynku i siebie nawzajem to
najlepsza okazja do budowania wzajemnego zaufania.

Zawsze staram sig rowniez podkreslac w moim zespole,
ze mamy wspolny cel - satysfakcje klienta.

Agnieszka Hat: Rysiek, jestes w ISOVER
od prawie 4 miesiecy, wiec zacznijmy
od przedstawienia Ciebie czytelnikom.
Przybliz prosze swojqg osobe w kilku
zdaniach.

Ryszard Jelonek: Urodzitem sie i miesz-
kam w Mystowicach. Moja zona Jolanta
jest ksiegowa, a cérka Agnieszka kos-
metologiem. Posiadam ponad 15-letnie
doswiadczenie w obszarze sprzedazy
i marketingu, ktére zdobywatem w kilku
miedzynarodowych firmach. W ostat-
nich latach zajnowatem sie zarzadza-
niem sprzedaza w branzy izolacyjnej. Co
ciekawe, studiowatem gérnictwo, skon-
czytem Politechnike Slaska, ale nigdy
nie pracowatem w zawodzie. Od razu
po studiach rozpoczatem prace w Dziale
Handlowym, w branzy budowlane;j.

AH: Cztery miesigce to niedtugi okres,
ale gdybys miat w trzech stowach opisa¢
ISOVER i Twoje wrazenia po rozpoczeciu
pracy w naszej firmie, to jakich bys uzyt
stow?

RJ: Koncentruje sie przede wszystkim na
kilku obszarach: organizacja i ludzie, wy-
zwania, zespo6t oraz ciekawos¢. Rozwi-
jajac kazde z nich po kolei - organizacja
i ludzie, bo wchodzac w $srodowisko I1SO-
VER zostatem ciepto przyjety przez ludzi,
a sama organizacja stwarza bardzo duze
poczucie bezpieczenstwa. Wyzwania, bo
praca na moim stanowisku to duza od-
powiedzialnos$¢. Zespdt, czyli struktura
sprzedazy, ktérg zarzadzam. | w korcu
ciekawosc¢. Ciekawos¢ rynku i wyzwan,
ktére mam przed sobg kazdego dnia.

AH: Nawigzates kilka razy do obsza-

ru zwigzanego z pracq z ludzZmi. Jako
Dyrektor Sprzedazy odpowiadasz za
catkiem spory zespoét ludzi. Jakimi warto-
Sciami kierujesz sie, zarzqdzajgc nim?

RJ: Tak - zarzadzam 30-osobowym ze-
spotem. Na pewno kluczowe s3 dla mnie:
wzajemna komunikacja i jasne okresla-
nie celéw oraz wzajemnych oczekiwan.
A co za tym idzie, budowanie atmosfery
sprzyjajacej swobodnej wymianie zdan
i opinii. Wazne jest dla mnie takze prze-
kazywanie sobie informacji zwrotnej.
Zawsze daze do budowania zaufania
w zespole - wiem, Ze jest to proces diu-
gotrwaty, ale realizuje go przede wszyst-
kim poprzez poznawanie sie nawzajem
- uczestnictwo w spotkaniach regional-
nych czy wspdlne spotkania z klientami.
Wyznaje zasade, ze wspdlna praca, po-
znawanie rynku i siebie nawzajem, to naj-
lepsza okazja do budowania wzajemnego
zaufania. Zawsze staram sie réwniez
podkresla¢ w moim zespole, ze wszyscy
mamy wspodlny cel - satysfakcje klienta.

AH: Obszar sprzedazy to wymagajqcy i nie-
tatwy kawatek chleba - co jest dla Ciebie
Zrédtem motywac;i? Spektakularne wyniki,
drobne sukcesy czy moze trudne momenty?

RJ: Przede wszystkim staram sie byc¢ kon-
sekwentny w realizacji poszczegdlnych
celéw i wyzwan. Czasem s3 to wyzwa-
nia zwigzane z konkretnymi klientami,
Z samym zespotem czy celami realizo-
wanymi kazdego dnia. Zrédtem moty-
wagji jest dla mnie widok zadowolonego
zespotu i klientéow, a takze satysfakcja
obu tych stron. Staram sie réwniez za-
wsze zadba¢ o wartosciowa informacje
zwrotng, ktéra moze stanowié dla mnie
inspiracje do jeszcze lepszego dziatania
wewnatrz organizacji lub w kontaktach
z klientami. A trudne momenty? Kazdo-
razowo kluczem jest dla mnie otwarta
komunikacja i préba wspdlnego znale-
zienia najlepszego rozwigzania.
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AH: Jak wypetniasz czas po pracy - jaki jest
Twdj sposob na relaks i odstresowanie sie?

RJ: Staram sie zachowywa¢ réwnowa-
ge w obszarach praca - zycie prywatne
i jak najczesciej spedzac czas wspdlnie
Z rodzing i przyjaciotmi. Odskocznig od
codziennosci jest dla mnie przede
wszystkim sport - basen oraz nordic
-walking, a zimg narty. Staram sie z zong
taczy¢ nasze pasje i np. nordic-walking
czesto uprawiamy razem - mieszkamy
niedaleko terenéw zalesionych, gdzie
mamy swoje ulubione trasy.

AH: Rysiek, nie wspomniates o lataniu, a
wiem, Ze to réwniez Twoja pasja?

RJ: Tak, to moja gtéwna pasja. Latam juz
od ponad 10 lat w Aeroklubie Slaskim
oraz na Gérze Zar, gtéwnie na szybow-
cach i samolotach typu awionetki. Jest
to jednak pasja wymagajaca poswiece-
nia czasu i uzalezniona od dobrej pogo-
dy, wiec niestety nie zawsze jestem w
stanie realizowac jg regularnie.

AH: A jak relaksujesz sie w takim razie,
gdy pogoda za oknem nie sprzyja?

RJ: Wtedy wybdr jest prosty - ksigzka.
Najchetniej z obszaru coachingu i inteli-
gencji emocjonalnej. Deszcz za oknem to
idealna pora na chwile przyjemnosci z lek-
turg i podniesienie wtasnych kompetenciji.

Dziekuje za rozmowe i powodzenia:)

Rozmawiata:
Agnieszka Hat

Agnieszka.Hat
@saint-gobain.com



Uroczysty finat akcji ISOVER dla ,AKOGO?”

kwietnia 2016 r. wazieliSmy
udziat w uroczystym przeka-
zaniu czeku na kwote 60 000

ztotych dla Fundaciji ,Akogo” Ewy Btasz-
czyk. Byta to zarazem $wietna okazja
do podsumowanie naszej wspélnej akgji.

Spotkanie odbyto sie w siedzibie Fun-
dacji w Warszawie, a symboliczny czek
W jej imieniu odebrata Pani Ewa Btasz-
czyk. Do konca 2015 r. trwata akcja
ISOVER i fundacji ,Akogo?”, w ramach
ktorej ztotéwka ze sprzedazy kazdej
rolki produktéw ISOVER - Iso-Mata

i Termo-Mata Plus
- trafiata na rzecz
Fundacji. Podczas
trwania akcji zebrano
ponad 60 000 ztotych.
Spotkanie byto do-
skonatg okazja, aby
podsumowac kilkuna-
stomiesieczng wspot-
praceorazporozmawiac
o dalszych planach
Fundacji obejmujacych wybudzanie ze
$piaczki oséb dorostych i budowe sieci
klinik na wzor dzieciecej kliniki ,Budzik”.

Celem Fundacji Ewy Btaszczyk ,Ako-
go?” jest pomoc dzieciom po ciezkich
urazach moézgu, czesto przebywaja-
cych w $pigczce. Fundacja wybudowa-
fa pierwsza w Polsce klinike BUDZIK
przy oddziale Rehabilitacji Neurolo-
gicznej w Centrum Zdrowia Dziec-
ka - Centralnym Szpitalu Dzieciecym
w Polsce, gdzie trafiaja pacjenci w naj-
ciezszym stanie.

Akcja miata przede wszystkim na celu
wsparcie Fundacji, ale takze podkre-
Slenie, ze marka ISOVER to ,wiecej niz
izolacja”, a jej priorytetem jest réwniez
budowanie swiadomosci spotecznej
i lepszego $wiata wokét nas.

Agnieszka Hat

Agnieszka.Hat
@saint-gobain.com

W GRUPIE SAINT-GOBAIN

Saint-Gobain w gronie
najlepszych pracodawcéw w Polsce!

dumg ogtaszamy, ze Grupa Saint-
ZGobain otrzymata certyfikat Top

Employers Polska 2016. 16 lutego
ogtoszono wyniki corocznego badania
obejmujacego warunki pracy wsréd wie-
lu pracodawcow w Polsce. To prestizowe
wyréznienie potwierdza, ze Saint-Goba-

in ma innowacyjne srodowisko HR, nie-
ustannie doskonali warunki oferowane
pracownikom, a takze dba o rozwdj ze-
spotu. Certyfikat Top Employer przyzna-
wany jest najlepszym pracodawcom na
catym Swiecie.
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Cieszymy sie z oficjalnego potwierdze-
nia naszego statusu lidera wsrod praco-
dawcow!

Oliwia Gotebiowska

Oliwia.Golebiowska
@saint-gobain.com



Podsumowanie sezonu narciarskiego 2015/2016

ISOVER jest kojarzony z najlepszy-

mi polskimi skoczkami: Kamilem
Stochem i Stefanem Hulag. W czasie
trwania naszej wspotpracy Kamil Stoch
- z logotypem ISOVER na przedramie-
niu - zdobyt dwa ztote medale olim-
pijskie oraz Krysztatowa Kule Pucharu
Swiata. Ostatni sezon, pomimo dobre-
go przygotowania kondycyjnego, nie
byt zbytnio udany dla Kamila Stocha.
Z kolei wyzej i dalej niz w poprzednich
latach szybowat Stefan Hula.

'ui od trzech sezonéw narciarskich

W sporcie bywa réznie. Prawdziwi
kibice to ci, ktérzy nie tracg zaintere-
sowania zawodami nawet wtedy, gdy
sportowcy przezywajg kryzys formy.
Na takie grono wiernych fanéw moze
liczy¢ Kamil Stoch, ktéry niejednokrot-
nie podkreslat, jak wiele znaczy doping
fanéw zaréwno ten pod skocznig, przed
telewizorami, jaki i w internecie. Kibice
mogli da¢ wyraz swojej sympatii na fan-
page'u Kamila Stocha oraz na fanpage’u
ISOVER.pl. Fani sympatycznego Mi-
strza chetnie komentowali i udostep-
niali posty dotyczace skokow.

Po zakonhczeniu sezonu zimowego
zyczymy skoczkom wypoczynku po
wysitkach, a takze sukceséw w mniegj
popularnym, ale réwniez interesujgcym
sezonie letnich skokéw oraz mocnego
wejécia w sezon zimowy, kiedy ponow-
nie ich wyczyny $ledzi¢ bedy miliony
kibicow. Liczymy na to, ze talent, opty-
mizm i ¢éwiczenia pod okiem nowego
trenera sprawia, ze Kamil Stoch po-

nownie dotaczy do grona triumfatoréw
zawodéw Pucharu Swiata. Mamy takze
nadzieje, ze coraz lepsze wyniki Stefana
Huli w koricéwce mijajgcego sezonu s3
zwiastunem $wietnej formy w kolejnym.

Woijciech Lyszczyna

Woijciech.Lyszczyna
@saint-gobain.com

Q Od lewej: Stefan Hula, Maciej Kot, Kamil Stoch

Webinarium ISOVER

plus (www.muratorplus.pl) zainicjowat

nowy cykl szkolein dla inwestoréw,
projektantéw, ale przede wszystkim
wykonawcéw - webinarium. Ta nowo-
czesna i szybko rozwijajagca sie forma
warsztatéw zyskuje w ostatnich mie-
sigcach coraz wiecej zwolennikéw. Zde-
cydowalismy sie wykorzystac¢ te forme
przekazu, aby jeszcze efektywniej ko-
munikowac sie z naszymi klientami.

ISOVER razem z portalem Murator-

Pierwsze webinarium miato miejsce
13 marca, a gtéwnym tematem byto:
,Jak dobra¢ wtasciwg izolacje z wetny
mineralnej do réznych przegréd bu-
dynku”. Podczas godzinnego szkolenia
przedstawilismy  witasciwosci izolacji

termicznych: ogniowe, akustyczne, ter-
miczne i mechaniczne. Méwilismy takze
o aspektach ekologii i wptywu na zdro-
wie. W trakcie webinarium Anna Gil (nick
-dmerek) odpowiadata na liczne pytania
ogladajacych.

LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl

W szkoleniu udziat wzieto ponad 120 oséb.
Kolejne - tym razem na temat akustyki
w budynkach mieszkalnych - planujemy na
poczatku czerwca.

Henryk Kwapisz

Henryk.Kwapisz
@saint-gobain.com



Tygrys, Kamil i rosngce stupki,
czyli jesienno-zimowa kampania internetowa

ozpoczeta w pazdzierniku 2015 r.
szerokozasiegowa kampania interne-
towa miata na celu promocje nowej

witryny isover.pl oraz platformy zakupowej
e-isover.pl dla inwestoréw indywidualnych.

SkorzystaliSmy z sieci reklamy konteksto-
wej i retargetowanej, a takze wykorzystu-
jacej profile behawioralne, umozliwiajgcej

dotarcie do ponad 90% polskich internau-
tow. Pod postacia reklam tekstowych oraz
graficznych w réznych formatach wyko-
rzystujgcych koncepcje wizualng Uni-Ma-
ty w nowym opakowaniu w towarzystwie
tygrysa - byliSmy widoczni w najrozmait-
szych zakatkach internetu, w tym na po-
pularnych portalach informacyjnych, ser-
wisach specjalistycznych (nie tylko tych
zwigzanych z budownictwem) oraz hob-
bystycznych.

Réwnolegle przez caty zimowy sezon
narciarski, od listopada 2015 do mar-
ca 2016, reklamy ISOVER, jako partnera
skoczkéw Kamila Stocha i Stefana Huli,
pojawiaty sie intensywnie na czotowym
polskim serwisie poswieconym skokom
narciarskim skijumping.pl. Statystyki Go-

ogle Analytics strony Isover.pl z okresu
kampanii prezentujg znaczacy wzrost ilosci
wizyt rozpoczetych kliknieciem w rekla-
my kontekstowe i emitowane na podsta-
wie profili behawioralnych. Oddzielnie
zliczane wejscia z serwisu skijumping.pl,
gdzie oprocz reklam graficznych mieli-
Smy takze clip reklamowy przed kazdym
materiatem video w okienku YouTube,

réwniez wykazuja, ze odwiedzajac strony
poswiecone sportowi i rozrywce, cat-
kiem pokazna liczba internautéw zostata
skutecznie zachecona do odwiedzin
witryny isover.pl.

A co w roku 2016? Rozwijamy funkcjo-
nalnoéci naszych stron, ujednolicamy
przekaz, reklamujemy sie wspdlnie z PSB
w kampanii kontekstowej, promujemy
nasze materiaty multimedialne - oprécz
witasnego kanatu YouTube widaé¢ nas
takze na murator.tv oraz buduje.tv.
Pokazemy sie réwniez w internecie w kon-
tekscie izolacji akustyczne;j.

Wojciech Lyszczyna

Wojciech.Lyszczyna
@saint-gobain.com
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Dwie statuetki TopBuilder 2016 dla ISOVER

ogromng satysfakcjg przyjeli-
Z $my informacje, ze nasza firma

zostata wyrézniona w najnow-
szym rankingu Top Builder. Kapituta
konkursu docenita az dwa nowe roz-
wigzania ISOVER, jakie w ostatnich
miesigcach ujrzaty swiatto dzienne. Na-
groda to dowdd, ze produkty doskona-
le wpisuja sie w potrzeby rozwijajacego
sie rynku oraz obecne, jak i przyszte
wymagania naszych Klientow.

Gama produktéw ISOVER Agro

Gama Agro jest kolejnym krokiem ISOVER
W propagowaniu i stosowaniu energo-
oszczednych rozwigzan dla budynkow.
Szeroko rozumiany, trwaty komfort powi-
nien by¢ dostepny wszystkim mieszkan-
com i uzytkownikom - takze czworonoz-
nym i skrzydlatym.

System jest przeznaczony do wykona-
nia izolacji termicznej dachu skosne-
go lub stropodachéw wentylowanych
w budynkach inwentarskich i hodow-
lanych (np. ferm drobiu, pieczarkarni,
stajni, chlewni). Zaréwno Agro 39, jak
i Agro 36 wyrdzniajg sie szczegdlng
sprezystoscig, co pozwala na szybki
i efektywny montaz. Materiat izolacyj-
ny cechuje sie trwatoscig parametréw
i odpornoscig na rozwéj grzybéw, ktore
czesto sg szkodliwe dla mieszkancow
i inwentarza. Potwierdzona testami
wysoka odpornos¢ na rozwaj grzybow
z gatunku: Aspergillus Niger, Aspergillus
versicolor, Alternaria alternata, Aure-
obasidium pullulans, Chaetomium glo-
bosum, Cladosporium cladosporioides,
Eurotium herbariorum, Myrothecium
verrucari, Penicillium chrysogenum.
Ponadto ISOVER Agro 36 wyrdznia sie
niskim wspotczynnikiem przewodzenia
ciepta, co pozwala na jeszcze bardziej
efektywng izolacje dachu przy zacho-
waniu tej samej grubosci izolacji. Dzieki
opatentowanej technologii rozwték-
niania szkta THERMISTAR produkty
wyrozniajg sie wysoky sprezystoscia
wptywajaca na lepsze i trwate wypet-
nienie przestrzeni. Niepalny materiat

posiadajacy najlepsza klase Al znacz-
nie poprawia bezpieczenstwo. Mata
poreczna rolka i wysoka sprezystosé
materiatu to efektywniejsza i bez-
pieczniejsza praca podczas montazu.
Specyficzne warunki czy mikroklimat
w budynkach inwentarskich moga
wptywac istotnie na trwato$¢ budynku
- dlatego gama ISOVER Agro odporna
jest na rozwdj szkodliwych grzybow
i plesni. Gama produktow ze wspot-
czynnikiem przewodzenia ciepta lamb-

da 0,039 oraz 0,036 w szerokim spek-
trum grubosci pozwala na dopasowanie
izolacji do przegrody i maksymalne wy-
korzystanie jej potencjatu, a tym samym
zapewnienie energooszczednego za-
rzadzania temperaturg pomieszczenia
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zaréwno podczas ogrzewania, jak i wy-
chtadzania koniecznego dla zachowania
higieny i dobrostanu inwentarza.

Izolacja nakrokwiowa RENOVER

Rozwigzanie do ocieplenia poddasza
od zewnatrz bazuje na wykonaniu be-
lek skfadajacych sie z wetny mineralnej
szklanej o odpowiedniej wytrzymatosci
mechanicznej oraz desek, ktére beda
stanowity podstawe i goére belek, do
ktérych zostang zamontowane kontrta-
ty, a nastepnie taty. Belki mozna ztozy¢
samodzielnie na budowie lub dla uta-
twienia kupié¢ spiete tasma deski wraz
Z juz przycieta wetng mineralna. Oprécz
samych belek ztozonych z wetny szkla-
nej, potaczonej z umieszczonymi z géry
i dotu deskami, izolacja nakrokwiowa
sktada sie z: wysokoparoprzepusz-
czalnej membrany wstepnego krycia
Isover Draftex premium, paroizolacji
Vario XtraSafe, wkretow Wkret-Met.
Najwiekszag zaleta renowacji podda-
sza w sposOb nakrokwiowy jest fakt,
ze wszystkie prace prowadzone s3 od
zewnatrz, dlatego termomodernizacja
nie jest ucigzliwa dla jego mieszkancéw
i umozliwia normalne uzytkowanie pod-
dasza. Izolacja nakrokwiowa daje takze
nowe mozliwosci aranzacji przestrzeni
na poddaszu - mozna np. wyekspono-
wacé konstrukcje dachu lub podniesc



kubature pomieszczen, wykorzystujac
przestrzen miedzy krokwiami. Ponadto
wazng zaleta tego rozwigzania jest takze
jego niepalno$¢ i znaczne zwiekszenie
bezpieczenstwa w zakresie odpornosci
na dziatanie ognia. Rozwigzanie zapew-
nia wysoka paroprzepuszczalnosc, chroni
dach przed zawilgoceniem i eliminuje li-
niowe mostki cieplne od krokwi. Montaz

RENOVER jest tatwy
i szybki: mniejsze
fragmenty wetny fa-
two sie transportuje
na dach, w przypadku
pakowania z deskami
trudniej jg uszkodzié.

Podczas uroczystej
gali, ktora odbyta sie
w Warszawie, statu-

etki odbierat Stawomir Kocur. Nagrody
sg wyrazem uznania dla catego zespotu
ISOVER, ktory pracowat nad wzboga-
ceniem wyrézniajacej sie oferty, za co
wszystkim serdecznie dziekujemy!

Janusz tyczko

Janusz.Lyczko
@saint-gobain.com

Ztoto i tytut Lidera Jakosci dla ISOVER

Konsumencki Lider Jakosci 2016

w kategorii ,Systemy docieplen”. To
kolejny prestizowy tytut zdobyty przez
naszag marke gtosami klientéw. Bada-
nie przeprowadzono na probie ponad
11 tys. respondentow.

ISOVER zajat | miejsce w programie

Jako$¢, doswiadczenie, wiarygodnos$é
i ciepto - to gtéwne skojarzenia, jakie
zdaniem ankietowanych oséb wigza sie
z marka ISOVER. Ztote Godto i tytut
Konsumencki Lider Jakosci otrzymali-
Smy za sprawg ponad 34% gtoséw od-
danych w kategorii ,Systemy docieplery”.

W uzasadnieniach wyboru padaty m.in.
takie argumenty: ,marka sprawdzona
przeze mnie w czasie docieplania pod-
dasza”, fatwos$¢ montazu, wytrzyma-
tos¢, skutecznosc¢, wysoka izolacyjnosc”
czy ,marka utrzymujaca stabilng jakos¢
w rozsadnej cenie”.

Tytuty przyznawane na podstawie opinii
klientow s3g najwiekszym wyréznieniem.
Co wiecej, jesli za tymi gtosami stojg
osoby, ktére wybraty nasze produkty i s3
zadowolone, ze mogg na co dzien cie-
szy¢ sie komfortem ciepta i ciszy w swo-

ich domach, jest to dla nas tym wiegksza
satysfakcja, bo zyskujemy naturalnych
promotoréow oferowanych rozwigzan,
a takze potwierdzamy nasze przywédz-
two rynkowe.

Program Konsumencki Lider Jakosci or-
ganizowany jest przez redakcje ,Strefy
Gospodarki”, ogolnopolskiego dodatku
Dziennika Gazety Prawnej. Celem badan
jest wytonienie najlepszych, pod wzgle-
dem jakosci, ustug i produktéw na ryn-
ku. Tegoroczng edycje badania przepro-
wadzono z udziatem rekordowej liczby,
ponad 11 tysiecy respondentow.

Agnieszka Hat

Agnieszka.Hat
@saint-gobain.com
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ISOVER z misjg poprawy komfortu zycia

godnie z wynikami ,Diagnozy
Z spotecznej 2015” - regularnego

badania warunkéw i jakosci zycia
Polakéw, pod redakcja prof. Janusza
Czapinskiego - systematycznie ros$nie
odsetek oséb zadowolonych z warun-
kéw mieszkaniowych. W ubiegtym
roku byto to 55,3% Polakéw w wie-
ku 18+, tj. ponad 2 punkty procento-
we wiecej, niz w poprzednim badaniu
z 2013 roku.

Z jednej strony dane te powinny cie-
szy¢, poniewaz z pewnoscig misja pod-
noszenia standardéw budownictwa
mieszkaniowego, jaka od lat realizuje
marka ISOVER, w duzej mierze wptywa
na ten pozytywny trend. Z drugiej stro-
ny mozemy nadal odczuwad pewien
niedosyt. Przez ponad 25 lat transfor-
macji ustrojowej uzyskaliSmy ,tylko”
13 punktéw procentowych poprawy
w tym obszarze i nadal prawie potowa
Polakéw nie jest zadowolona z warun-
kéw mieszkaniowych, pomimo zdecy-
dowanej poprawy sytuacji materialnej
oraz poziomu zamoznosci. Wszystko
jest wzgledne, mozemy zatem zatozy¢,
ze wraz z rozwojem ogélnego poziomu
zycia i technologii dzisiejsze oczekiwa-
nia s zupetnie inne niz te wyrazane
25 lat temu. Niemniej jednak nadal
mamy spory potencjat do poprawy.

Istnieje wiele czynnikéw, ktore wpty-
waja na nasze zadowolenie z zycia.
Nie zawsze jednak zdajemy sobie spra-
we, jak istotny wptyw na nasze samo-
poczucie, zdrowie i wyniki w nauce
czy w pracy majg warunki, w ktérych
przebywamy. Abstrahujac od wpty-
wu jakosci relacji czysto spotecznych,
zwigzanych z zyciem towarzyskim
czy atmosferg w zespotach pracow-
niczych, niemniej istotne sg aspekty
czysto techniczne w budynkach, w kto-
rych spedzamy ponad 90% naszego
czasu. S to m.in.: estetyka i przestrzen,
bezpieczenstwo, komfort termiczny,
jakosc¢ i wilgotno$¢ powietrza, dostep-
nos$¢ Swiatta dziennego czy wreszcie
komfort akustyczny.

W tym roku chcemy potozy¢ szczegdiny
akcent na kwestie uswiadomienia Pola-
kom, jak istotny jest komfort akustyczny
w budynkach i jak bardzo wptywa on na
nasze zdrowie. W krajach Europy Za-
chodniej, zwtaszcza w Szwegji i Wielkiej
Brytanii, przeprowadzono sporo badan
naukowych, z ktérych jasno wynika, jak
bardzo negatywne skutki przynosi dtu-
gotrwata ekspozycja na hatas i jak istot-
ne dla naszego zdrowia, samopoczucia
i mozliwosci intelektualnych ma prze-
bywanie w pomieszczeniach, ktére do-
skonale pochtaniajg dZzwieki z wewnatrz
i izolujg od hatasu z zewnatrz budyn-
kow. Obowigzujace warunki techniczne,
jakie musza spetni¢ budynki pod katem
izolacyjnosci akustycznej, nie zawsze za-
pewniajg odpowiedni komfort, a budu-
jac dom czy kupujac mieszkanie, bardzo
rzadko zwracamy uwage na te kwestie.
Dlatego istotne jest, aby juz na etapie
projektowania zadba¢ o odpowiednie
rozwiazania, ktére zapewnia nam spokdj
na wiele lat.

Dziatania wyprzedzajace, prewencyjne
sg o wiele lepsze niz pdzZniejsze koszty
leczenia czy strat wynikajacych z zanie-
chan na etapie projektowania i realizacji
inwestycji. Z tego powodu bardzo nam
zalezy, aby zwiekszy¢ swiadomos$é spo-
teczng w tym zakresie i zacheci¢ do pod-
niesienia wymagan przez inwestoréw,
zwtaszcza wobec deweloperdw.
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Obok funkcjonujacej juz reklamy nasze-
go flagowego produktu do izolacji aku-
stycznej - Aku-Ptyty, ktéra od grubosci
powyzej 75 mm w 100% pochtania fale
dzwiekowa, jestesmy rowniez obecni na
mega-bilbordach przy najwiekszych tra-
sach przelotowych w catym kraju. Hasto
kampanii ,Cisza to ISOVER’ jest nieoczy-
wiste i lekko intrygujgce. Chcemy w ten
sposob zainteresowac i zacheci¢ do re-
fleksji nad korzysciami ptyngcymi z prze-
bywania w komfortowych budynkach,
oczywiscie rownolegle zwiekszajac $wia-
domos¢ marki ISOVER i naszych rozwia-
zan do izolacyjnosci akustycznej. A to
dopiero zapowiedz kolejnych dziatan
w celu podniesienia standardow miesz-
kaniowych w Polsce i poprawy komfortu
zycia Polakéw.

Benedykt Korduta

Benedykt.Kordula
@saint-gobain.com



ielce to wazny punkt na mapie
Kbudowlanej Polski. Juz po raz

XIV, tradycyjnie na terenie obiek-
tow ,Targi Kielce”, doszto do spotkania
przedstawicieli placowek kupieckich
- udziatowcéw Grupy PSB z dostawca-
mi - producentami wyrobéw dla szero-
ko pojetej branzy budowlane;.

O ile formuta otwartych targéw bu-
dowlanych w ostatnich latach przezywa
kryzys, o tyle Targi Budowlane Grupy
PSB z roku na rok odnotowujg wzrost
popularnosci. Dobry klimat oraz zaan-
gazowanie organizatoréw sprawiaja, ze
padajg kolejne rekordy ilosci firm odwie-
dzajacych stoiska i kwot zrealizowanych
transakgiji.

Targi Grupy PSB 2016

w liczbach

B 14 edycja

B 4300 uczestnikéw (rekordowa liczba!)
B 321 producentéw wyroboéw dla budownictwa

B 400 placowek kupieckich PSB z catej Polski

B 13000 zawartych kontraktow

B 314 milinéw ztotych - tagczna wartosé zawartych kontraktéw

Targi PSB — barometr budowlanej wiosny

Udziatowcy i partnerzy PSB s3 zgodni
- marcowe targi w Kielcach sa swego
rodzaju ,Barometrem Budowlanej Wio-
sny”. Zawarte kontrakty i zapisane w nich
warunki pozwalaja z duza doza spraw-
dzalnosci prognozowac sytuacje na ryn-
ku w catym nadchodzacym sezonie bu-
dowlanym.

W tematyke prognoz rynkowych wpi-
sata sie réwniez konferencja prasowa
zorganizowana w pierwszym dniu wy-
stawienniczym. Tematem wiodgcym
byty trendy rynkowe i kierunki rozwo-
ju rynku mieszkaniowego w Polsce na
najblizsze lata.

Dla ISOVER Targi Grupy PSB byty ideal-
na okazja do zaprezentowania nowego
produktu z wetny szklanej - ROLL 39.
Produkt ten powstat z myslg o Udzia-
towcach Grupy PSB i jest juz dostepny
w punktach sprzedazy sieci.

Do zobaczenia za rok!

Sebastian Dulik

Sebastian.Dulik@saint-gobain.com
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ISOVER Roll 39

okazji tegorocznych Targéw Pol-
Z skich Sktadéw Budowlanych,
oprécz zaaranzowania i wysta-
wienia stoiska, zdecydowaliSmy sie
przygotowac specjalny, dedykowany
dla sieci PSB, produkt z wetny szkla-
nej - Roll 39. Zastosowanie produktu
to: izolacja cieplna i akustyczna podda-
szy uzytkowych oraz nieuzytkowych,
stropodachéw wentylowanych, pod-
t6g i stropéw pomiedzy legarami oraz
drewnianych i stalowych konstrukcji
szkieletowych.

ISOVER Roll 39 pod marka PSB wyste-
puje w porecznych rolkach w grubosci
50 i 150 mm. Grubo$¢ 50 mm pako-
wana jest w ukfadzie 2-warstwowym,
tzw. TWIN (oznacza dwie maty w rolce),

co pozwala na zastosowanie produktu
zaréwno jako 50 mm, po rozdzieleniu
warstw, jak rowniez w grubosci 100 mm
bez rozdzielania produktu. Dzieki roz-
wigzaniu TWIN punkty sprzedazy PSB
beda mogly prowadzi¢ optymalng po-
lityke magazynowa, gdyz pozwala ono
na utrzymywanie dwdch zamiast trzech
pozycji asortymentowych.

Précz wypracowanego wspdlnie z Cen-
trala PSB wspdtbrandowanego opako-
wania, produkt cechuje sie:

Wspétczynnikiem przewodzenia cie-
pta (lambda) na poziomie 0,039
W/m*K.

Najwyzszg klasg reakcji na ogien: A1.
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Popularng, wyjatkowg sprezystoscia,
ktéra posiadajg produkty ISOVER,
osiggang dzieki specjalnej, opaten-
towanej technologii rozwtdkniania
szkta ThermiStar.

Pierwsze dni od inauguracji komercyjnej
produktu pokazuja, ze produkt cieszy sie
popularnoscig wéréd wielu nowych punk-
téw sprzedazy PSB. Decydenci wskazuja,
ze dzieki specjalnej ofercie ISOVER Roll
39 beda mogli wyrézni¢ swoje portfolio
produktéw na lokalnym rynku.

Janusz tyczko

Janusz.Lyczko
@saint-gobain.com



Super-Vent — nowy produkt w ofercie ISOVER

Widoczne korzysci dla inwestora,
projektanta oraz wykonawcy.

Konieczno$¢ uwzgledniania w oblicze-
niach wspétczynnika przenikania ciepta
dla fasad punktowych mostkéw ciepl-
nych oraz coraz bardziej wymagajace
warunki techniczne, jakim powinny
odpowiada¢ budynki i ich usytuowanie
w zakresie ochrony cieplnej budynkow,
w tym przegréd zewnetrznych, wymu-
szajg na projektantach oraz wykonaw-
cach stosowanie coraz grubszej izolacji
lub izolacji o lepszym wspoétczynniku
przenikania ciepta.

ISOVER odpowiadajagc na zapotrzebo-
wanie rynku, wprowadzit do sprzedazy
nowy produkt do fasad wentylowanych
- Super-Vent - o doskonatej AD = 0,032
W/mK.

kularne rozwiazanie do izolacji na-

krokwiowej dachu skosnego. Reno-
ver w jeszcze bardziej dogodny sposéb
pozwala przeprowadzi¢ prace remon-
towe od zewnatrz budynku. Na czym
polega jego innowacyjnosc¢?

ISOVER opracowat kolejne spekta-

Niespetna rok po wprowadzeniu na rynek
systemu izolacji nakrokwiowej, umozli-
wiajgcego przeprowadzenie prac termo-
modernizacyjnych od zewnetrz budynku,
prezentujemy rozwigzanie Renover, z za-
stosowaniem tacznikéw Wkret-met, ktére

Gtéwnymi  parametrami
nowy produkt sa:

cechujgcymi

Doskonaty, czarny welon szklany.

Bardzo dobra percepcja w zakresie
mechaniki produktu gwarantujaca
tatwy montaz.

Najlepsza klasa tolerancji grubosci T5.

Bardzo niski wspotczynnik
AD = 0,032 W/mK.

Dostepne grubosci nawet do 21 cm
- catkowicie bezkonkurencyjne.

Doskonate parametry hydrofobowe.

Nazwa Super-Vent nie jest przypadkowa,
poniewaz percepcyjnie jest to produkt
zblizony do Super-Vent Plus i znacznie
przewyzszajacy jakosciowo produkty
konkurenciji.

Stawomir Kocur

Slawomir.Kocur
@saint-gobain.com

TERMORENOWACJA PODDASZA
BEZ INGERENCJI WE WNETRZE BUDYNKU

Renover — nowy system
izolacji nakrokwiowej

polega na wykorzystaniu tatwych w mon-
tazu belek. Sktadaja sie one z belek wetny
mineralnej szklanej, o wysokiej wytrzy-
matosci mechanicznej oraz desek oka-
lajacych belki z dotu i z géry, do ktérych
montowane sg kontrfaty, a nastepnie taty.
Przestrzeri pomiedzy zmontowanymi na
krokwiach belkami Renover mozna wy-
petni¢ miekka wetng szklang w rolkach
(np. Super-Matg) i taki zestaw zabezpie-
czamy od dotu paroizolacjg Vario® Xtra-
Safe, a od gdry wysokoparoprzepuszczal-
na membrang wstepnego krycia ISOVER
Draftex premium. Belki spigte tasma moz-
na zakupi¢ wraz z odpowiednio przycieta

wetng mineralng lub ztozy¢ je samodziel-
nie. Rozwiazanie do izolacji nakrokwiowej
umozliwia przeprowadzenie prac tylko od
zewnatrz budynku, co jest znacznym uta-
twieniem dla mieszkancéw. Dodatkowo
pozwala np. wyeksponowac od wewnatrz
poddasza konstrukcje dachu lub podnies¢
kubature pomieszczen, wykorzystujac
przestrzen miedzy krokwiami.

Stawomir Kocur

Slawomir.Kocur
@saint-gobain.com
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Coraz wiecej wykonawcow szkoli sie
w Centrum Szkoleniowym ISOVER

oniec pierwszego kwartatu roku
2016 to dobry moment na pod-
sumowanie procesu szkolen pro-

wadzonych w Centrum Szkoleniowym
ISOVER oraz w terenie.

Zgodnie z naszym modelem szkolenio-
wym skupiamy sie przede wszystkim
na praktycznych treningach instalacji
produktow w przegrodach budowla-
nych. W tym krétkim okresie przeszko-
lilisSmy ponad 300 oséb reprezentuja-
cych przeszto 120 firm wykonawczych.
Cieszy nas zwtaszcza wzrost popular-
nosci tej formy szkolenia wéréd wy-
konawcow. Ta grupa docelowa notuje
wzrost w poréwnaniu do analogiczne-
go okresu z ubiegtego roku o 40%.

Warto zaznaczy¢, ze w CSI  trenerami
s Menadzerowie Produktéw oraz fir-
my wykonawcze na co dzien dziatajace
na rynku. Natomiast w terenie szkolenia
prowadza nasi profesjonalni regionalni
Doradcy Techniczni. W tym segmencie

aktywno$¢ naszych sit sprzedazy notuje
Znaczacy wzrost.

Aplikacje, na ktérych sie koncentrujemy,
to dach skosny, $ciana dziatowa i fasada
wentylowana oraz izolacje techniczne.
Natomiast kluczowe zagadnienia, na
ktérych sie skupiamy, to gtéwnie aku-
styka, energooszczedno$¢ oraz szczel-
nos¢ i prawidtowe zarzadzanie wilgocia
w przegrodach. Elementem, ktéry za-
wsze budzi emocje, jest dokonywana
przez uczestnikbw préba szczelnosci
Blower Door Test, na wykonanej wcze-
$niej przez nich szczelnej kopercie obiek-
tu treningowego.

W tym roku poszerzylismy tez zakres
szkolen praktycznych o nowa aplikacje
w postaci Nakrokwiowej Termorenowa-
¢cji Dachu Skosnego od zewnatrz.

Marek Kolarz

Marek.Kolarz
@saint-gobain.com

ISOVER goscinnie w fabryce RIGIPS

ISOVER wziat udziat w szkoleniu

dotyczacym suchej zabudowy
whnetrz, ktére odbyto sie w fabryce
RIGIPS w Stawianach.

P od koniec marca zespét sprzedazy

Byta to bardzo dobra okazja, aby posze-
rzy¢ i uporzadkowac wiedze na temat
najnowszych systeméw oraz detali ma-

jacych wptyw na wykonawstwo, a takze
prace systeméw podczas ich eksploata-
cji. Po raz kolejny potwierdzony zostat
pozytywny wptyw weten mineralnych
szklanych oraz skalnych na poprawe izo-
lacyjnosci akustycznej przegrod, $cian
dziatowych i stropéw. Bardzo istotna jest
rola lekkich weten mineralnych szklanych
w  kontekscie ksztattowania akustyki
wnetrz przy udziale sufitdw podwiesza-
nych. Szczegdlnie wazne jest to dzis, gdy
renowacja wnetrz budynkow staje sie
tak popularna.

Szkolenie, profesjonalnie przygotowa-
ne przez fachowcéw RIGIPS, pozwolito
bardziej kompleksowo spojrzeé¢ wszyst-
kim uczestnikom na aspekty zwigzane
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z akustyka, ognioodpornoscia, monta-
zem i eksploatacjg lekkich technologii
szkieletowych.

Pawet Polak

Pawel.Polak
@saint-gobain.com



R oku 2016

murator

ISOVER jest sponsorem konkursu

Remont Roku 2016 organizowanego

przez miesiecznik ,Murator”. Konkurs
obejmuje 3 kategorie: Termomoderni-
zacja, Przebudowa, Poddasze, i doty-
czy zaréwno projektéw zakornczonych
- wtedy propozycja startuje w grupie
»Realizacje”, jak i planowanych lub roz-
poczetych - wtedy zgtoszenie zaliczane
jest do grupy ,Projekt”.

Konkurs bedzie trwa¢ do grudnia 2016,
a wszystkie szczegdty mozna znalezé
na stronie www.remontroku.pl. Nomi-
nacje przyznawane s3 trzy razy w roku
- W marcu, czerwcu i pazdzierniku. Au-
torzy nominowanych prac otrzymuijg na-
grody rzeczowe - produkty partnerow/
sponsoréw przydatne podczas planowa-
nych prac remontowych. ISOVER ufun-
dowat system do ocieplenia dachu sko-
$nego ISOVER PROFIT VARIO o wartosci
5000 ztotych. 18 marca miatem przyjem-
nos¢ uczestniczy¢ w obradach jury, ktére

wytonito zwyciezcow pierwszego etapu,
czyli osoby ktére zgtosity swoje projek-
ty do 15 marca. Wptyneto kilkadziesiat
zgtoszen z catej Polski i musze przyznad,
ze wybor nie byt fatwy. Bytem naprawde
pod wrazeniem réznorodnosci zgtoszen
i pomystowosci czytelnikéw Muratora.
Mito byto ocenia¢ prace, ktérych autorzy
maja wiedze na temat produktéw, przepi-
sow, a nawet programdw wsparcia! Zwra-
catem szczegdlng uwage na projekty,

Remont Roku 2016

ktére podnosity efektywnosé energetycz-
na budynkéw i z przyjemnoscia potwier-
dzam, ze byto ich bardzo duzo. Ostatecz-
nie nasza nagroda pojedzie do Swidnicy
za projekt przebudowy i termomoderni-
zacji starego domu.

Zdobyt on nagrode ISOVER z trzech po-
woddw. Estetyka nowej elewacji i funk-
cjonalno$¢ pomieszczen robig wrazenie,
szczegolnie, ze konstrukcja budynku (sza-

chulcowa) wymagata dokfadnego prze-
myslenia, jak zadbac o prawidtowa kon-
strukcje przegrody i jak wyeksponowac
rzadko spotykang drewniang elewacje.
Trzeci powdd to racjonalnos¢ techniczna.
Dom bedzie nie tylko dobrze ocieplony
(dach, $ciany, podtoga), ale réwniez zadba-
no o okna i wymiane Zrédta ciepta - z we-
glowego, bedacego zrodtem szkodliwych
niskich emisji, na duzo bardziej przyjazne
Srodowisku gazowe. Gratulujemy!

Poniewaz konkurs trwa, namawiam
wszystkich czytelnikéw ,Lepiej Razem”
do zgtaszania swoich pomystéw na re-
mont. Nagrody czekaja!

Henryk Kwapisz

Henryk.Kwapisz
@saint-gobain.com
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Konkurs MCH dla
studentow - edycja 2016!

juz 12 edycja konkursu
I Multi-Comfort House dla stu-
dentéw, do udziatu w ktérym
ISOVER zaprasza uczelnie technicz-
ne z catego Swiata. Niezmiennie od
lat kryteriami oceny prac sg walory
architektoniczne oraz techniczne
i konstrukcyjne, ze szczegdlnym
uwzglednieniem zatozen koncep-
¢ji ISOVER Multi-Comfort House
(energooszczednosé, komfort aku-
styczny i termiczny, dostepnosc
Swiatta dziennego, bezpieczenstwo
pozarowe), jak rowniez wykorzysta-
niem rozwigzan ISOVER.

W tym roku konkurs odbywa sie pod
hastem: Community development in
Brest, Belarus. Zadaniem uczestni-
kéw jest wykonanie projektu zabu-
dowy mieszkaniowej rewitalizowa-
nych terenéw nad rzeka Muchawiec.

Za nami krajowy etap konkursu, na
ktory wptyneto 30 prac. Po obszer-
nej dyskusji jury jednogtosnie przy-
znato nastepujace nagrody:

B nagroda za | miejsce w wysokosci
4500 PLN dla pracy:

M112101M Magdalena Baran, Marta
Zwaka, opiekun: dr inz. arch. Andrzej
Duda

B nagroda za Il miejsce w wysokosci
3000 PLN dla pracy:

A274267K Joanna Machera, Anna
Toborek, opiekun: dr inz. arch. Jerzy
Wojewddka

[CD na sasiedniej stronie]

ISOVER SKI TOUR 2016

minionym sezonie narciar-
skim pogoda w Polsce nie
rozpieszczata mitosnikéw

biatego szalenstwa, dlatego spragnieni
szusowania laureaci promocji ISOVER
SKI ruszyli w kierunku stokéw Austrii.

Zaopatrzeni w dobry humor i ciepta
odziez uczestnicy mogli doskonali¢
narciarskie umiejetnosci na lodowcu
Hintertux. W trakcie wyjazdu zostaty
odkryte nowe talenty wokalne, a pol-
ska muzyka zyskata na popularnosci na
stokach austriackich.

m LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl

Biletem wstepu na jedyny w swoim
rodzaju wyjazd byty regularne zaku-
py produktéw promocyjnych i zajecie
jednego z trzech pierwszych miejsc
w regionie dystrybucyjnym. Promocja
trwata od listopada 2015 do stycznia

2016 i byta skierowana do Dystrybu-
toréw produktéw ISOVER w kraju.

Za sprawa przygotowanych atrakgji
i niespodzianek z pewnoscia pozytyw-
ne wspomnienia na dtugo pozostang
w pamieci uczestnikow.

Monika Naczenska

Monika.Naczenska
@saint-gobain.com



Mistrzowie Izolacji ISOVER spetniajg marzenia

istrzowie lzolacji to autorski
M program ISOVER dedykowany

wykonawcom pracujacym na
produktach marki. Uczestnicy zbierajg
punkty za zakup premiowanych pro-
duktéw, wymieniaja je na atrakcyjne
nagrody, jak np. tygodniowy wyjazd
all inclusive na Majorke. Dodatkowa
korzyscig udziatu w trwajacej wtasnie
czwartej edycji Programu jest mozli-
wos$¢ wsparcia fundacji spetniajacej
marzenia dzieci zmagajacych sie z cho-
robami zagrazajacymi ich zyciu.

To wyjatkowa edycja programu, ponie-
waz wykonawcy mogg czerpac¢ podwoj-
ng rado$¢ z udziatu w nim. Juz teraz za
sprawg Srodkéw pozyskanych dzieki ich
aktywnosci przyczyniliSmy sie do re-
alizacji marzenia jednego z podopiecz-
nych katowickiego oddziatu Fundacji
Mam Marzenie - Filipa, ktory marzyt,
aby zobaczy¢ mecz ukochanej druzyny
futbolowej - FC Barcelony. Pod koniec
lutego, razem z opiekunami, Filip mégt
na zywo kibicowac¢ idolom w meczu
z Sevillg na legendarnym stadionie Camp
Nou. Filip z radoscig w oczach obserwo-
wat brawurowe akcje, niezapomniane
bramki, walke pitkarzy na rozswietlonym
i petnym pitkarskich emocji stadionie.
FC Barcelona wygrata 2:1, cho¢ Filip
przed meczem zaktadat 60:0 dla Barce-
lony! Po wszystkim komentarzom i opo-
wiesciom nie byto konca.

Poprzez aktywny udziat

w programie, kazdy Wy-

konawca przyczynia sie

do realizacji kolejnych

marzen. Aby dotaczy¢ do

grona Mistrzéw Izolacji,

wystarczy wypetni¢ for-

mularz i zarejestrowac sie

na stronie najlepszeizola-

cje.pl. Wysytajac etykiety

z produktéw premiowa-

nych, wykonawcy wy-

mieniaja je na atrakcyjne

nagrody oraz majg mozli-

wos¢ udziatu w profesjo-

nalnych szkoleniach. Kaz-

dy program zwienczony jest atrakcyjnym
finatem. W poprzedniej edycji do wygra-
nia byt samochéd Ford Transit Connect,
a finalisci zwiedzali zabytkowa kopalnie
wegla kamiennego Guido w Zabrzu,
raczac sie kolacjg na poziomie -382 m.
W tegorocznej edycji gtdéwng nagroda
jest wycieczka all inclusive na Majorke.
Wiecej informacji na www.isover.pl.

Monika Naczenska

Monika.Naczenska
@saint-gobain.com

LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl

B nagroda za Il miejsce w wysokosci
1500 PLN dla pracy:

A262106B Patrycja Jedra, Aleksandra
Nowotniak, Matgorzata Radaj, opie-
kun: drinz. arch. Anna Bac

B nagroda specjalna w wysokosci
750 PLN dla pracy:

G432968K Ewa Hejducka, Iryna Slo-
bodiuk, opiekun: dr inz. arch. Tomasz
Gtowacki

Laureatom i ich opiekunom serdecz-
nie gratulujemy!

Zgodnie z regulaminem zwycieskie
druzyny (miejsca I, Il i lll) wraz ze
swoimi opiekunami sg zaproszo-
ne do udziatu w etapie miedzyna-
rodowym, ktéry odbedzie sie juz
25 - 28/05/2016 w Minsku. Trzy-
mamy mocno kciuki za ich powo-
dzenie na arenie miedzynarodowej!

Wiecej informacji o samym konkur-
sie na stronie internetowe;j:

www.isover-students.com

Anna Gil

Anna.Gil
@saint-gobain.com
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Po prostu remont czy termomodernizacja?

opularne ostatnio pojecie ,ter-
Pmomodernizacja” (chociazby za

sprawg rzadowego programu
dofinansowania  termomodernizaciji
budynkéw jednorodzinnych ,RYS”)
budzi wiele pytan, szczegdlnie dlatego,
ze na temat termomodernizacji krazy
szereg sprzecznych opinii. O czym
przede wszystkim nalezy wiedzie¢?

Celem termomodernizacji jest poprawa
efektywnosci  energetycznej budynku,
a w prostych stowach - uzyskanie kon-
kretnych korzysci, chociazby w postaci
nizszych rachunkéw za ogrzewanie zima
czy chtodzenie latem, poprawa

komfortu uzytkowania budyn-

ku, jak réwniez zmniejszenie
negatywnego wptywu uzytko-

wania budynku na Srodowisko.
Termomodernizacja to nie jed-

no dziatanie lecz kompleksowe

zadanie, obejmujgce szereg

prac, jak: ocieplenie wszystkich
zewnetrznych przegréod bu-

dynku, wymiane okien/drzwi,
usprawnienie wentylacji, mon-

taz urzadzen i instalacji grzew-

czych, a czasem nawet zmiane

zrédta ciepta.

Przed podjeciem decyzji

o termomodernizacji zwykle
zastanawiamy sie nad tym, jaki

miatby by¢ jej zakres, co nale-

Zy zrobi¢, a co by sie przyda-

1o, jaka kolejnos$¢ prac przyjaé

i czy mozemy je podzieli¢ na

raty. Te wszystkie informacje

sg istotne, bo przeciez prze-

ktadaja sie na koszty, a te niejednokrotnie
sg podstawa podjecia decyzji o termomo-
dernizaciji.

Zaufac fachowcom

Szukajac odpowiedzi warto zwrécic sie do
fachowca. Audytor energetyczny przepro-
wadzi audyt naszego domu, okresli zakres
i kolejnos¢ prac oraz mozliwo$¢ ewentu-
alnego roztozenia ich na raty. Warto za-
uwazy¢, ze koszt wykonania audytu jest

niewielki w poréwnaniu do catkowitych
kosztéw modernizacji. Audyt jest réwniez
niezbednym dokumentem, jesli chce-
my staraé sie o otrzymanie finansowego
wsparcia termomodernizacji z programoéw
krajowych czy wojewddzkich Taka wizyta
z poradg bedzie nas kosztowac od 100
do 300 zt. Jesli chcemy miec jego opinie
na piSmie, zleCmy przygotowanie wstep-
nego audytu z raportem, w ktorym znaj-
dzie sie zakres prac, ktére powinnismy
wykonac, aby osiggnac¢ optymalny efekt.
W takim przypadku koszt wyniesie tgcznie
okoto 500 zt. Mozemy réwniez zleci¢ wy-
konanie badania termowizyjnego. Wtedy

musimy sie liczy¢ z wydatkiem od 500 do
1000 zt za te ustuge. A skoro audyt ma
stac sie podstawg naszych dziatan, warto
zZlecajac te ustuge sprawdzi¢, czy osoba ja
wykonujaca ma w tej dziedzinie praktyke
i rekomendacje, np. znajduje sie na liscie
Zrzeszenia Audytoréw Energetycznych.

Na wtasng reke tez dobrze, byle z gtowa

Czes¢ inwestoréw ze wzgledéw kosz-
towych nie decyduje sie na pomoc

LEPIEJ RAZEM | www.isover.pl

audytora. Postanawiajg przeprowadzi¢
termomodernizacje po swojemu. Dla
wszystkich planujacych kolejnosé prac
podpowiadamy, na co nalezy zwrdcié
uwage. Wychodzac z zatozenia, ze termo-
modernizacja ma obnizy¢ zapotrzebowa-
nie naszego budynku na energie, najpierw
musimy ograniczy¢ do minimum jej stra-
ty - lepsza izolacja, dobre okna, wydajna
wentylacja. Nastepnie trzeba usprawnic¢
instalacje, rozwazajac jednoczes$nie temat
doboru optymalnego Zrédta energii.

Zaczynamy zatem od ocieplenia. De-

cydujac sie na zakres prac musimy pa-
mietad, ze ciepto ucieknie tg
droga, ktérg mu zostawimy.
Najwazniejsze jest wiec ocie-
plenie kolejno: dachu (bo cie-
pto ucieka do gory), scian (bo
zazwyczaj to dominujaca po-
wierzchnia) i podtogi (o tym
tez nie wolno zapominad).

Przy ocieplaniu dachu i $cian
pamietajmy o oknach, s one
ich integralng czescia. Nie za-
wsze musimy je wymieniac¢
- jesli istniejagce okna maja juz
szyby zespolone, to ich wy-
miana nie musi by¢ koniecz-
na. Gdy jednak zdecydujemy
sie na wymiane, pamietajmy,
iz rozdzielenie montazu okien
i ocieplania przegrdd jest nie-
optacalne ekonomicznie. Wte-
dy trzeba wykona¢ obrébki
i uszczelnienia przy potacze-
niach dwa razy.

Pamietajmy, ze ocieplenie nalezy mon-
towa¢ od zewnetrznej strony budynku.
Ocieplanie budynku od srodka jest duzo
bardziej skomplikowane i mniej efektyw-
ne niz ocieplanie od zewnatrz. Oczywiscie
istniejg budynki, w przypadku ktérych nie
da sie zastosowac ocieplenia od zewnatrz.
Witedy, decydujac sie na ocieplenie od
srodka, musimy pamietaé, ze potrzebny
bedzie projekt wraz z analizg ryzyka wy-
kraplania wilgoci w przegrodzie oraz za-
pewnienie bardzo sprawnej wentylacji.



Sprawa wentylacja to kolejny z waznych
elementéw termomodernizaciji. Aby ogra-
niczy¢ straty ciepta budynku wynikajace
z niekontrolowane;j infiltracji i eksfiltracji,
uszczelniamy go. Mato kto zdaje sobie
sprawe, ze istniejace przed termomoder-
nizacjg nieszczelnosci petnity rowniez role
wentylacji, zatem podczas prac termomo-
dernizacyjnych nalezy zadbac o sprawng
wentylacje oraz okna z nawiewnikami.
Oczywiscie wiedzac, Ze spora czes¢ ener-
gii ucieka z domu wraz z powietrzem
wentylacyjnym, mozemy rozwazy¢ wy-
korzystanie wentylacji mechanicznej na-
wiewno-wywiewnej z odzyskiem ciepta
(z rekuperacjg), ale nie jest to konieczne,
a w wielu starych budynkach moze sie
nawet okaza¢ niemozliwe do wykonania.

Na koniec pozostajg instalacje oraz wybor
zrédta ciepta, w tym wykorzystanie OZE.
Przy samodzielnym podejsciu do tematu
termomodernizacji niezwykle trudno jest
okresli¢ optacalnosé wykorzystania odna-
wialnych Zrédet energii. Pozostajg zatem
tradycyjne Zrédta i tutaj wybdr pozosta-
wiamy inwestorowi. Pamieta¢ jednak
nalezy, by po odpowiednim ociepleniu
budynku, rozwazy¢ wymiane kotta i insta-
lacji. Aby nie zniweczy¢ naszych wysitkdw
wiozonych w ograniczenie strat ciepta,
kociot grzewczy powinien by¢ dobrany do
zmniejszonego zapotrzebowania i powi-
nien sie charakteryzowac¢ wysoka spraw-
noscig. Warto tez sprawdzi¢ rodzaj oraz
stan instalacji i wyposazenia, zwracajgc
uwage m.in. na zawory przygrzejnikowe,

pompe obiegowsa, jak rowniez odpowied-
nia izolacje instalacji c.o. i cw.u.

Jaki materiat wybra¢?

Decydujac sie na wybdr materiatu ocie-
pleniowego musimy pamieta¢, ze izolacja
izolacji nieréwna. Gitéwny parametr to
wspotczynnik przewodzenia ciepta okre-
Slany grecka literg A. Na kazdym opakowa-
niu znajdziemy te informacje. Im mniejszy,
tym lepiej materiat ociepla. Oczywiscie na
to, jaki materiat izolacyjny zastosujemy ma
wptyw réwniez to, jaki element budynku
izolujemy. Bo chociaz ogdlnie mozemy
powiedzieé, ze wybiera¢ mozna sposrod
styropianu, ptyt PIR lub PUR, wetny szkla-
nej i skalnej, to do kazdej z aplikacji sa
dedykowane produkty, ktére w konkret-
nym zastosowaniu sprawdzg sie najlepie;j.
Przyktadowo: na dach ptaski wybierzemy
produkty charakteryzujace sie wytrzyma-
toscia mechaniczna (ktdre moga przenosic

POLECANE PRODUKTY

ISOVER
Profit-Mata

ISOVER
Super-Mata

obciazenia), a na dach skosny lekkie i spre-
zyste, dobrze wypetniajgce przestrzen
i nie obcigzajace konstrukcji. Wspotczyn-
nik A waha sie dla tych materiatéw od
0,021 do 0,044 W/(mK). Czyli w zalezno-
$ci od rodzaju materiatu mozemy te samg
izolacyjnos¢ cieplng osiggnac przy 15 cm
(dla 0,021) i 30 cm (dla 0,044).

Kolejna cecha jest klasa reakcji na ogien.
Wybierajac bezpieczne materiaty do na-
szego domu, zwracajmy uwage na te ce-
che i decydujmy sie na materiaty niepalne
(w klasie reakcji na ogien A).

Jedli natomiast chodzi o grubosci izolacji,
stosujmy zasade - dach 30-40 cm; $ciana
20-30 cm; podtoga 20 cm.

Kropkanad i

Tuz przed koricem sprawdzmy jakosé
wykonanych prac przy wykorzystaniu ka-
mery termowizyjnej. To pozwoli nam wy-
chwyci¢ miejsca do ewentualnej poprawy.

Szczesliwe zakonczenie

Po zakonczeniu termomodernizacji
naszego domu cieszmy sie efektem - po-
czuciem komfortu cieplnego w odnowio-
nym domu, ze znacznie nizszymi niz do-
tychczas rachunkami za energie.

Bo z ISOVER to na pewno sie uda!

Anna Gil

Anna.Gil
@saint-gobain.com

ISOVER
Iso-Mata
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Najwigcej satysfakcji przynosi mi kazde zadanie,

ktore przeradza si¢ w sukces

Piotr Nakonieczny: Jak rozpoczeta sie
Twoja przygoda z branzq budowlang?

Magdalena Kochanska: W zasadzie, to
nic nadzwyczajnego, cho¢ dla mnie bytto
jeden z kolejnych zyciowych egzaminow.
17 lat temu zdatam pisemne egzami-
ny rekrutacyjne - gtéwnie testy mate-
matyczne - i zaczetam prace w handlu
materiatami budowlanymi. Na poczatku
handlowatam materiatami bitumicznymi
oraz hydroizolacjami. Z czasem radzitam
sobie z catym asortymentem, ktory
byt w ofercie Spotki GHB. Po kilku latach
pracy Maciej Banach -m¢j szef - powie-
dziat mi: Magda jeste$ najbardziej zor-
ganizowang osoba, z ktdéra przyszto mi
pracowac. To byto bardzo mite, zwtasz-
cza, ze Maciej ma ogromne doswiadcze-
nie. Zaproponowat mi woéwczas prace
w zarzadzie GHB na stanowisku v-ce
prezesa. To dopiero byto wyzwanie :-)
Troche sie batam, ale je podjetam. Zdo-
pingowat mnie tym jeszcze bardziej. Ma-
ciej doskonale wiedziat, jak pokierowac
mnie na wiasciwe tory.

PN: Jakie Twoim zdaniem czynniki
decydujg o przewadze rynkowej marek
w branzy budowlanej? Czym nalezy sie
wyrézniac?

MK: Wysoka jako$¢, rynkowa cena, opie-
ka handlowcéw, relacje z klientem, a po-
nadto ogromna praca marketingu. Tro-
che inne czynniki determinujg przewage
rynkowa marki budowlanej w ogdlnym
rozumieniu handlu, np. z klientem indy-
widualnym. Tu inaczej postrzegana jest
sama znajomos$¢ marki i jej popularnosc.
WSsréd  dystrybutorow natomiast opie-
ramy sie na rynku indywidualnym, jed-
nak najwazniejsza jest sama istota pracy
zklientem. Oczywiscie jako$¢, cena i mar-
keting nadal sa réwnie wazne. Chodzi
jednak o to, ze dzi$ konkurencja na ryn-

ku dystrybuciji jest najsilniejsza od 17 lat
(odkad siega moje doswiadczenie), dlate-
g0 wymagania sg coraz wieksze przy bu-
dowaniu przewagi. W GHB swoj3 prace
opieramy na najlepszych relacjach z part-
nerami handlowymi - to co$, co nas wy-
rézniaico zawsze bedziemy pielegnowac.

Einstein powiedziat, ze ,problemem naj-
wiekszym naszego wieku nie jest bomba
atomowa, lecz serce ludzkie” Mozna to
przetozy¢ na kazda dziedzine naszego zy-
cia - cztowiek jest najwazniejszy, a w tym
relacje, opieka, odpowiedzialnos$¢, uczci-
wosc i pasja. To wedtug mnie cechy praw-
dziwego handlowca, ktéry zbuduje prze-
wage rynkowa. W markach budowlanych
jest podobnie. Marka sama dla siebie nic
nie znaczy, zwtaszcza gdy nikt o nigj nie
wie. Caty szkoput w tym, aby wyprzedzac
konkurencje w sposobie pracy z klientem.

PN: Od jak dawna znasz i pracujesz
z markg ISOVER? / Z czym przede
wszystkim kojarzy Ci sie ISOVER?

MK: Z marka ISOVER pracuje od same-
go poczatku jej powstania. Nie wiem
doktadnie, ile to juz lat, ale pamietam, ze
wczesniej marka nazywata sie Gullfiber.
Do dzi$ zreszta od tej nazwy pochodzi
nazwa Gullul - wetny w granulacie sto-
sowanej do miejsc trudno dostepnych.

ZaczelisSmy wspotprace z Gullfiberem
w 2001 roku i dzi$ zaopatrujemy spory
rynek hurtowni budowlanych w produk-
ty ISOVER. Marka kojarzyta sie gtownie
z wysoka jakoscia z6ttych weten w rolce.
Oczywiscie dzi$ to szeroka gama we-
ten zwijanych do docieplen o lambdach
jednych z najlepszych na rynku, weten
akustycznych, w ptycie, do fasad, do izo-
lacji dachdéw, granulatu czy akcesoriéw.
ISOVER nalezy do czotéwki dostawcéw
weten w Grupie GHB.
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PN: Co w codziennej pracy daje Ci najwie-
cej satysfakcji?

MK: Najwiecej satysfakcji przynosi
mi kazde zadanie, ktére przeradza sie
w sukces. W matych krokach to sprawia-
nie frajdy innym, a tym samym sobie. Za$s
w duzych, to wielkie przedsiewziecia,
ktdre przektadaja sie na efekt sprzedazo-
wy. Wtedy czuje, Ze sie spetniam. To taki
rodzaj autoterapii albo zwyczajne zaspo-
kajanie ambiciji.

PN: Po pracy wybierasz aktywny czy pa-
sywny sposob spedzania czasu?

MK: Oczywiscie, ze aktywny. Nie zno-
sze bezczynnosci. Dopiero, gdy padam
zmeczona ,na twarz’, to czuje, ze zyje.
Uwielbiam dobra ksigzke, zwtaszcza sen-
sacje. Ostatnia moja ulubiona lektura to
,<Szmaragdowa tablica”. Po ksigzke sie-
gam raczej wtedy, gdy jestem zmeczona.
Uwielbiam wycieczki rowerowe, spacery,
biegi, gry zespotowe, dziatkowanie, wiatr
we wtosach i wiele innych rzeczy. Waz-
ne, aby mie¢ blisko najblizszych i czu¢, ze
robi sie tez cos$ dla innych - to motywuje
do zycia petna para.

PN: W domu jestes ,ztotq rqczkq” od za-
dan technicznych, logistycznych, a moze
kulinarnych?

MK: Wydaje mi sie, Zze wszystkim po tro-
chu. Uzupetniamy sie z mezem w tych
dziedzinach. Jedyne, czego nie ruszam, to
elektryka. To zupetnie nie moja bajka :-).



fortu w miejscu, w ktorym mieszkamy,

przebywamy - co dla Ciebie znaczy hasto wykoriczenia attyk w obu budynkach wy-

»komfortowy dom"?

MK: Na poziomie budowy, komfortowy obcigzenie ciezarem wtasnym, a w zwigz-

dom kojarzy sie z materiatami wysokiej
jakosci. Wedtug misia Puchatka, to kaz-

brzucha” :). Komfortowy dom oznacza
dla mnie: wygodny, bezpieczny, rodzin-

ny, cichy, ciepty, trwaty i fadny. Komfort

to nie bogactwo, ale poczucie przyjem-
nosci. Jesli komus przyjemnos¢ daje tyl-

ko bogactwo, to nie mam nic przeciwko :

temu. Mnie to jednak nie wystarcza.

Dziekuje za rozmowe!

Autor wywiadu:
Piotr Nakonieczny

Piotr.Nakonieczny
@saint-gobain.com

Biurowiec Silesia Star
— nowy obiekt referencyjny ISOVER

w Scistym centrum Katowic, przy
ul. Uniwersyteckiej, to nasza ko-

B iurowiec SILESIA STAR potozony

. lejna ciekawa realizacja.

Budowa pierwszej z dwdch wiez ruszyta

w 2014 roku. ISOVER wspdtpracowat

przy realizacji tej inwestycji juz na etapie
projektowym, pomagajgc dobra¢ ma-

teriaty izolacyjne spetniajagce wysokie
: wymaganie projektowe i inwestorskie.
. Ze wzgledu na wysoki standard obiektu

projektanci musieli zadbac¢ o komfort aku-

. styczny uzytkownikéw biur, w zwigzku
.z czym do wypetnienia $cian dziatowych
. zastosowano nasze produkty z wetny
: szklanej Aku-Ptyta oraz z wetny skalnej

Polterm Uni. Na najwiekszg uwage za-

stuguje jednak innowacyjny system od-
: wroconej $ciany zewnetrznej obu wiez.

Fasade budynku stanowig prefabrykowa-
ne bloki betonowe o grubosci 150 mm.

Jako materiat izolacyjny wykorzystano

nasz produkt z wetny skalnej Polterm
Max Plus wykonczony czarng witdkni-
na. Konstrukcja budynku jest Zelbetowa,

a od srodka w systemie suchej zabudowy

i . . zastosowano wetne szklang Panel Ptyta
PN: W ISOVER podkreslamy istote kom- :

Plus, charakteryzujaca sie bardzo dobry-
mi parametrami akustycznymi. Z kolei, do

korzystano nasz produkt z wetny skalnej
Dachoterm SL, ktéry ze wzgledu na duze

ku z tym dobre parametry mechaniczne,

- ; . e okazat sie doskonatym rozwigzaniem.
de miejsce, w ktorym ,nie trzeba wciggac :

Dzieki takiemu rozwigzaniu projektanci
osiagneli ciekawy wyglad fasady, a sama
przegroda zewnetrzna uzyskata bardzo
dobry wspétczynnik przenikania ciepta
oraz doskonate parametry w zakresie izo-
lacyjnosci akustycznej, co ze wzgledu na
usytuowanie budynku przy ruchliwej trasie
$rednicowej, tzw. DTS, byto bardzo wazne.

Za sprawg zaangazowania doradcéw in-
westycyjnych ISOVER, ktérzy wspétpra-
cowali z wykonawcami, nasze produkty
znalazty szerokie zastosowanie przy re-
alizacji tej inwestycji. Obecnie trwaja pra-
ce koncowe przy drugiej wiezy. Jeszcze
w tym roku oba budynki zostang ukon-
czone, a Katowice beda mogty pochwali¢
sie kolejng inwestycja w miescie.

Piotr Czekata

Piotr.Czekala
@saint-gobain.com
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TADEUSZ ZINTEL

Imie i nazwisko:
Tadeusz Zintel

Stanowisko:
Kierownik Rozwoju Procesu i Produktu

WISOVER od:
01.09.1998 .

Moja praca to:

Osoby, ktére znaja mnie naprawde, do-
skonale wiedza jakg mam teorie w tym te-
macie, ale teraz odpowiem w troche inny
sposoéb. Praca to dla mnie odpowiedzialna
realizacja celu. Staram sie wykonywac ja
profesjonalnie, chociaz nie lubie naduzy-
wac tego stowa, i dodam, ze tak naprawde
najwazniejsze w tym wszystkim sg osoby,
z ktérymi te cele realizujemy. Ponadto
W pracy cenie ludzi, ktérzy wiedzg czego
chca i tych, ktérzy podejmuja wyzwania.
Uwazam takze, ze praca bez motywacji
nie ma petnego sensu.

Czuje satysfakcje, gdy:
Osiggam zatozony cel. Powinno byc¢
w tym zawsze co$ niepowtarzalnego
- wtedy naprawde czuje satysfakcje.

Ulubiona ksigzka:

Rzadko czytam przez brak wolnego czasu,
ale gdy znajde chwile (najczesciej podczas
lotow), to lubie ksigzki praktyczne, o po-
dejsciu do zycia. Polece dwie z tego ga-
tunku: ,Zmien swoje zycie w 7 dni” - Paul
McKenna oraz ,Inteligencja emocjonalna”
- Daniel Goleman. To ksigzki, ktére przy-
dadz3 sie takze w zyciu prywatnym.

Ulubione miejsce:
Mam ich kilka, ale najbardziej lubie odpo-
czywacé w domu - na wsi pod Warszawa.

Ulubiona piosenka:
Teraz... chyba The Catalyst - Linkin Park,
ale tak naprawde jest ich wiele.

Sposob na relaks:
Odpowiednie podejscie do zycia.

Zawsze mam przy sobie:
Dziwne pytanie. Moge odpowiedzie¢ je-
dynie, ze zawsze mam przy sobie - portfel
i telefon.

Zawsze znajde czas:
Dla rodziny i przyjaciét.

Moje motto to:
Uwazam ze samo motto jest niewazne,
wazniejsza jest inspiracja.

Wystuchata:
Anna Krynicka

Anna.Krynicka@saint-gobain.com

ROZWIAZ
KRZYZOWKE

| WYGRAJ NAGRODY!

Dla pierwszych pieciu osob, ktére

8 przesla na adres konkurs350@isover.pl
poprawne rozwigzanie,

przygotowaliSmy niespodzianke.

Chwytaj za dtugopis
i do dzieta :)

10

11

12

13

1 Jaki znak jakosci zdobyty produkty ISOVER? 5

2 Jak nazywa sie cykl spotkan online, w ktorym
Anna Gil odpowiadata na pytania internautéw? 6

Wetna mineralna ISOVER Multimax 30
mda najnizszq na rynku...?

9 Jak nazywa sie opatentowana przez ISOVER
technologia rozwtdkniania szkta?

Cieszy sie najwiekszq popularnosciq

na szkoleniach w Centrum ISOVER?

Certyfikat otrzymany przez Grupe
Saint-Gobain w lutym 2016 roku.

Jak nazywa sie dwuwarstwowy uktad,
w jakim uktadany jest nowy produkt Roll 39?

10 Produkt Super-Vent ma czamy...?

3 Jak nazywa sie badacz przygotowujqgcy

11 Nowy system izolacji nakrokwiowej to?
,Diagnoze spotecznqg 2015"? 7

12 Jakie miasto odwiedzit Filip, dzieki Mistrzom lIzolacji?
4 Jak nazywa sie kamera, ktorq sprawdzimy

skutecznosc prac termorenowacyjnych? A 13 Przy jakiej ulicy w Katowicach miesci sie inwestycja, przy

ktérej ISOVER wspétpracowat juz na etapie projektowym?
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Baran (21.03 - 19.04)

W Twoim domu zapanuje teraz

btogi spokdj. Ciepta atmosfera,

wymarzona cisza i komfortowe

warunki sprawia, ze kazdego ranka

bedziesz sie budzit peten optymizmu

i zapatu do pracy. Oczywiscie jesli nie zapomnia-
tes wybrac¢ wetny ISOVER do ocieplenia Twojego
gniazdka.

Byk (20.04 - 22.05)

Wenus i Mars beda Ci wyijat-

kowo sprzyja¢ w najblizszym

czasie. Mozesz snu¢ daleko-

siezne plany, realizowa¢ dawne

postanowienia i spetnia¢ najwieksze marzenia. To
jest ten czas, kiedy wszystko pojdzie Ci jak z ptatka.
To co, moze czas na termomodernizacje domu? Hm?

Bliznieta (23.05 - 21.06)

Nie martw sie tymi kilkoma nie-

powodzeniami w ostatnim cza-

sie. Wegnieciony zderzak mozna

naprawi¢, zgubiony telefon to
Swietna okazja, aby kupi¢ nowy (Twéj model i tak juz
byt troche pass€), a ta poplamiona winem koszula
zdecydowanie dodawata Ci kilograméw. Pamietaj,
Ze ,najwazniejsze jest niewidoczne dla oczu”.

Rak (22.06 - 22.07)

Nie daj sie zVARIOwac!

WoprowadZz w swoje Zzycie

inteligentny  system  po-

rzadkowania pacy - zawsze

notuj wazne spotkania w ka-

lendarzu, korzystaj z samoprzylepnych karteczek,
na ktérych bedziesz zapisywat najwazniejsze zada-
nia do wykonania w danym dniu i badz asertywny.
Po krétkim czasie poczujesz upragniong harmonie
i zaczniesz lepiej wentylowad, tfu, oddychac.

Lew (23.07 - 23.08)

Basen przed praca, rowe-

rowe wycieczki w kazdy

weekend, a wieczorami

jogging - czy Ty, aby nie

przesadzasz? Nie bdj sie pa-

sywnych rozwiazan w kwestii spedzania wolnego
czasu. Lezenie na hamaku w ogrodzie i regularne
drzemki podczas weekendu sg nie tylko energo-
oszczedne, ale przede wszystkim korzystne dla
Twojej kieszeni.

Panna (24.08 - 22.09)

Jeszcze przed wakacjami przy-

da Ci sie szybka renowacja.

Tylko nie wkrecaj sobie, ze nie

masz czasu. Postaw na dziatania

od zewnatrz, a poczujesz jak regeneruje sie Twoje

wnetrze. Masaze, inhalacje, sauna i podwajna war-
stwa maseczki - bedziesz jak nowy!

Waga (23.09 - 22.10)

Ciagte izolowanie sie od oto-

czenia Zle na Ciebie wptywa.

Nawet jesli masz poczucie,

Ze jeste$ nieustannie ,rolowany”

i przypierany do S$ciany, sprébuj

spojrze¢ na to z dystansu. Jestes$ liderem w swojej
branzy, cenia Cie specjalisci i klienci, zdobywasz na-
grody i caty czas sie rozwijasz, a konkurencje zto$¢
rozgrzewa do czerwonosci! Sam widzisz, Twoja
przysztos¢ rysuije sie w stonecznych barwach!

Skorpion (23.10-21.11)

W pracy zawsze chcesz by¢

Mistrzem Racji - zbierasz punkty

za kazdy dobry projekt, nieustan-

nie odbierasz nagrody i dbasz o

perfekcyjna realizacje zadan.

Pamietaj jednak, ze w domu nie

musisz by¢ multimaxem i to przez 30 dni w miesigcu.
Czasami mozesz po prostu oddac sie swojemu hobby
i nie martwic sie niczym.

Dyrektor wydawnictwa: Benedykt Korduta
Redaktor naczelna: Agnieszka Hat

Horoskop

Strzelec (22.11 - 21.12)

Masz poczucie, ze Twoje Zycie

stracito sens? Zwrd¢ wieksza

uwage na 5 aspektéw, dzieki

ktérym poprawisz swoj co-

dzienny komfort. Zyj w przy-

jemnym cieple - dobrze sie ubieraj,

odpoczywaj w stoncu i zadbaj o ciepto w domu.
Otaczaj sie tylko przyjemnymi dzwiekami. Unikaj
podmoktych terendw i wilgotnych pomieszczen.
Odktadaj pienigdze na wyznaczony cel. Wybieraj
to, co dobre dla Ciebie i natury.

Koziorozec(22.12-19.01)

Masz w sobie podwdjng na-

ture - na co dzien bywasz

spokojny, cichy i potulny jak

owieczka. Dbasz o to, aby

w Waszym domu byto ciepto

i przytulnie. Jednak, gdy napotykasz na

przeszkody, potrafisz pokaza¢ pazur i walczysz

0 swoje niczym tygrys. Juz niedtugo przyjdzie Ci

zmierzy¢ sie z mato komfortowa sytuacja, z ktorej
tradycyjnie wyjdziesz zwyciesko.

Wodhnik (20.01 - 18.02)

Badz czujny. Ktos moze chcie¢

wywies¢ Cie na manowce.

Sprawnie operujac btednymi

argumentami, bedzie probo-

wat przekona¢ Cie do nieprawdziwych zatozen.
Pamietaj - najlepszym materiatem izolacyjnym jest
wetna mineralna ktadziona w dwéch warstwach.
Nie daj sie oszukac.

Ryby (19.02 - 20.03)

Tej wiosny mozesz odczuwacé

lekkie ktucie w okolicach ser-

ca. Bedzie sie nasilato zwtasz-

cza podczas wypadoéw na grilla

do znajomych. Nie martw sie, to

nic groznego, jedynie mata zazdros¢. Moze to juz
czas, abys$ Ty tez pomyslat o nowoczesnym, ener-
gooszczednym i komfortowym domu z ogrodem?
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Dziekujemy za zaufanie.

SAINT-GOBAIN
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